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Automec volta com cobertura ao vivo pela A.TV

A partir de 25 de abril o aftermarket automotivo se reencontra na maior
feira de autopecas e servicos automotivos da América Latina.
O primeiro dia tem como destaque a entrega do Prémio Inova 2023.
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Lado a lado
com voce, em
todo o Brasil

Parceria que esta sempre perto, na sua regiao,

na tela do seu celular e em cada canto do nosso
Brasil. Autopecas e acessorios com qualidade,
entrega rapida e a confianga que vocé precisa

para seguir em frente no seu negocio.
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ED |TO RIAL Claudio Milan claudio@novomeio.com.br

A maior cobertura para a
maior Automec

A Automec esta de volta. Foram exatos quatro anos de espera. E como
o0 mundo se transformou neste periodo! Vivemos uma inesperada
pandemia que resultou, até 1° de janeiro de 2023, na morte de mais de
6,6 milhdes de pessoas, segundo a Organizacdo Mundial da Saude —
mais de 700 mil vitimas fatais no Brasil. Foi exatamente em razdo do
elevado risco de contagio pelo novo coronavirus que a maior feira de
autopecgas da América Latina ndo aconteceu em 2021.

O impacto global da covid-19 foi, sem qualquer duvida, o fato mais
relevante neste hiato — na verdade, neste século. Mas nédo o unico.
Assistimos estarrecidos ao inicio de uma guerra no continente
europeu que ha mais de um ano ceifa vidas inocentes e traz sérias
consequéncias para a economia global.

Como se n&o bastasse, agora testemunhamos com espanto o
ressurgimento da maxima chinesa que decreta a incompatibilidade
entre a paz e a independéncia da Taiwan — s6 que desta vez com
exercicios militares simulando a invasado do arquipélago e rapida
reacdo dos Estados Unidos, tornando o ambiente mais tenso. Nunca
€& demais lembrar que Taiwan é responsavel por 90% da producéao
mundial dos semicondutores de alta qualidade. E ai, sera que essa
pequena ilha é importante para a economia do planeta?

E claro que este espaco editorial é insuficiente para resumir todos os
fatos decisivos dos ultimos quatro anos. Mas estes trés relembrados
sem qualquer necessidade de pesquisa revelam que vivemos
conjunturas extremamente dificeis. O mundo esta doente, e ndo é so6
de covid.

A Automec, de certo, ndo ira resolver as mazelas globais. No
entanto, como acontece a cada edi¢cdo, proporciona cinco dias
de confraternizacéo, reencontros, conteddo, novidades e festa.
E o aftermarket automotivo mais uma vez mostrando sua forca e
importancia para a economia do Brasil. Como ja € do conhecimento
de todos, a resiliéncia do setor faz dele — perdoem o cliché —um oasis
no deserto das crises nacionais e internacionais.

Para finalizar, chamo sua atencéo para a inédita agenda de cobertura
da Automec realizada pela Novomeio Hub de Midia. Programacéao
ao vivo da A. TV, com edi¢Oes diarias do Dialogo Automotivo, AT.V
News e outras surpresas; Diario da Automec, distribuido na entrada
do SP Expo, a publicacao oficial da feira; atualizacédo em tempo real
do evento no site e nas redes sociais do Novo Varejo Automotivo;
edicOes de maio da publicacdo nos ambientes impresso e digital
com o mais completo conteludo do mercado; e, além de tudo isso, a
transmissé&o ao vivo pela A.TV da cerimdnia de entrega do 10° Prémio
Inova, dia 25 de abril as 16 horas.

A Automec é a melhor representacgao fisica do aftermarket automotivo
e a Novomeio ndo poderia fazer menos que o melhor. Vocé é
nosso convidado para acompanhar a maior, mais completa e mais
abrangente cobertura de todos os tempos da maior Automec da
histéria. Vem com a gente.
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Figue por dentro das principais
tendéncias do EuroShop 2023, um
dos mais importantes eventos de
varejo do continente europeu, com
as informacdes da especialista
Melissa Franca.

Maior feira de autopecas

€ servicos automotivos da
América Latina, Automec
volta apds quatro anos com
muitos langamentos, eventos

de contelddo e uma grande

novidade: cobertura todos os
dias ao vivo pela A TV.

IQA - Instituto da Qualidade
Automotiva cria area dedicada
ao desenvolvimento sustentavel
para acelerar a implantacdo do
conceito ESG nas empresas do
aftermarket automotivo brasileiro.

Motivo de embate entre

o Governo Federal e o
Banco Central, a taxa Selic
de 13,75% ao ano esta no
centro das dificuldades
enfrentadas pelo varejo e
indice ndo deve retroceder
tao cedo.

40

Em reviravolta histérica, Unidao
Europeia cede aos apelos da
Alemanha e decide liberar o
uso de motores a combustéo
movidos por combustiveis
sintéticos a partir de 2035.

52

Fintechs podem melhorar
condicoes de operacoes e
taxas bancarias

Debate bastante atual nos dias de hoje, a oferta de crédito mais competitivo
a partir da reducédo dos juros foi tema de reportagem na edigdo 293

O formato e as condi¢cfes da rela-
cao das empresas varejistas e dos
consumidores com as instituicées
financeiras foram tratados em re-
portagem da edigdo 293 do Novo
Varejo Automotivo.

6

Uma das questbes abordadas foi
a chegada das fintechs, startups
tecnolégicas com potencial para
proporcionar um possivel baratea-
mento das taxas de ‘maquininhas’
de pagamento a crédito e débito;
a diminuicdo do prazo de recebi-

mento do dinheiro advindo das
operacdes de crédito; o acesso a
condicGes mais justas de crédi-
to em empréstimos; e um horario
mais flexivel de atendimento ban-
cario.

Conforme relatava a reportagem
publicada ha 100 edicbes, no mer-
cado chinés, por exemplo, vendas
a crédito a vista levavam um dia
para que o pagamento caisse na
conta do varejista. Enquanto, no
brasileiro, eram extensos 31 dias,
exigindo um esforco herculeo das
empresas — sobretudo as peque-
nas e micro — para manter a sau-
de de seu capital de giro ao mes-
mo tempo em que eram obrigadas

a oferecer opcbes de pagamento
capazes de atender as necessida-
des de seus consumidores.

Nesse contexto, as fintechs repre-
sentavam uma esperanga para 0s
gestores brasileiros. Fintechs sé&o
empresas que nasceram da inte-
racao entre servicos financeiros e
tecnologia, que adotam modelos
de negdcios escalaveis e que ino-
vam em produtos e servicos. Elas
tém seu foco no preenchimento
das lacunas nos servicos presta-
dos pelos bancos tradicionais, a
fim de provocar mudancas profun-
das em servicos como pagamen-
tos, crédito, seguros e consultoria
de financas pessoais.



PORTFOLIO COMPLETO DAS MELHORES MARCAS?

flag.

ana g

ellegrino

Tudo 0 que vocé precisa para fazer o melhor negocio em pecas
para auto, moto e acessorios, ta na mao.

A Pellegrino tem 29 filiais distribuiaas pelos principais centros

do Brasil, prontas para atender vocé com agilidade e eficiéncia,
oferecendo variedade de marcas, pegas de qualidade, apoio
técnico, garantia, inovagdo e a parceria que SO a nossa gente tem.

Prefere comprar direto pela internet? /.7 .
f0 tambe Pellegrino

Ta na mao também.
Faca seu pedido em: b2b.pellegrino.com.br

Conte com nossa gente.




novovarejo

automotivo

N
., -I-.-_T"'-..__" fhw i o
Lucas Torres jornalismo@novomeio! B |
v G ]

ENTREVISTA

FOTREDD - =~ 2

AT EyraShop
EuroCls ;-E

qqodianind & a '
101 B3 "_."_‘.I.'.IT"I.

Th‘ Trade Fairs

« il

Ehat i

-1I-H

(B 1)

SCRN FOR
MAORE IMFCS

0 MATIE
FA0HI ARG M

o

] i
i |
Ll o

O e R

B~

' "

. .

‘-,
L |
=

Da Alemanha para o Brasil, conheca as principais
tendéncias da EuroShop 2023

Para a executiva Melissa Franca, a feira destinada ao varejo trouxe uma abordagem diferente da NRF ao enfatizar a
importédncia das novas tecnologias para a retomada da estabilidade do varejo

Mais de 81 mil visitantes foram a ci-
dade alema de DUsseldorf para acom-
panhar a EuroShop 2023, uma das
maiores feiras de varejo no mundo.

O evento, que ocorreu dois meses
depois da NRF de Nova York, trouxe
uma visdo alternativa aquela apre-

Novo Varejo - Quais foram as
principais tendéncias observadas
na EuroShop?

Melissa Franca - Na parte de
retail technology, a importancia
dos dados continua uma grande
tendéncia. Havia véarias empresas
de software e hardware focadas
em entender a jornada de compra
e 0 comportamento do consumidor.
Essas empresas oferecem diversos
modelos de cameras e sensores,
buscando entender o consumidor
com profundidade. Elas também
oferecem pacotes completos
de dashboards monitorando
e projetando anélises online,
gbndolas interativas, links com
comunicagao chamativa modulares
e sistema de controle de estoque
(gbndola infinita) e analise dos giros

sentada na feira dos Estados Unidos.
Afinal, enguanto os norte-americanos
tiveram como pauta principal a ne-
cessidade de retomar um olhar mais
atento as bases do setor varejista, a
EuroShop langou a maior parte de
seus olhares para o futuro.

dos produtos, além das etiquetas
eletrbnicas (tema n&o tdo novo),
mas que continua como tendéncia
do varejo. Essas etiquetas sao
totalmente linkadas com sistemas
da empresa, podendo mudar
0S precos a qualquer momento.
Inclusive, em uma das visitas a loja
Ekeda — rede de varejo alimenticio
alemd - 0s precos sobem
automaticamente, sabendo que as
compras apods uma certa hora, sdo
por impulso, ou seja, o consumidor
ndo esta tdo preocupado com o
preco. E, consequentemente, &
uma alternativa para aumentar
a margem dos varejistas. Em
retail marketing, nos PDVs as
comunicacfes sado bem atrativas
e interativas, utilizando telas de
acrilico chamativas € modulares e

Para oferecer aos varejistas de au-
topecas brasileiros uma visao imersi-
va do que foi visto na Alemanha, con-
vidamos para uma entrevista a Direto-
ra Comercial da IZIO Loyalt IZIO&Co,
Melissa Franca — a executiva esteve
presente na feira e, em conversa

também telas de LED para aumentar
a conversdao no PDV. Também
vimos displays personalizados e
modelares, hologramas, uso de QR
code nos materiais para rastrear a
origem. Tudo muito conectado com
inteligéncia artificial. No campo da
sustentabilidade — conceito que eu
considero ainda muito embrionario
no Brasil — os displays, géndolas,
materiais para mobiliarios,
iluminacdo, investimentos em
materiais reciclaveis, assim como a
aplicacao de scrap, foram utilizados
de forma menos degradante ao
meio ambiente. Maquinas para
reciclar os produtos e ganhar
moeda digital (voucher) para
utilizar em outras compras também
estavam bem representadas na
feira, assim como etiquetas digitais,

com a nossa reportagem, comenta
as principais tendéncias abordadas,
bem como os impactos do momento
de instabilidade econémica mundial
no ‘modo de pensar dos mais de
1.800 expositores presentes.

lampadas e transmissdo de dados
por laser, conectando acdes no
ponto de venda. A tendéncia do
Grab and Go, embora j& bem
divulgada pelo lancamento da
loja da Amazon Go, me parece
que realmente veio para ficar com
algumas exposicoes. Ja o Click and
Connect ainda precisa se “fixar”
melhor no Brasil, considerando
que essa pratica estava néo
somente na feira, como também
em lojas de Dusseldorf e Paris.
O Customer Centricity foi outro
tema bastante explorado na feira,
para entender o comportamento de
compra dentro da loja, por meio
do uso de sensores, cameras ou
IA. Ao analisar o cliente e a sua
jornada na loja — como o género,
0 que compra e gquanto tempo na
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Feira recebeu 81 mil visitantes e contou com 1.800 expositores em 16 pavilhoes

gbndola — fica mais facil utilizar esses
dados para acbes personalizadas.
Essas solucdes podem ser captadas
via celular, device, camera e
geolocalizagdo. O Omnichannel
mostrou que o espaco fisico ainda
estd super vivo. A preocupacdo é
conectar todas as pontas para facilitar
o shopper: fidelidade, marketplaces,
data driven, e-commerce, customer
experience. Tudo isso integrado em
APls, resultado de dashboards online
para ac6es imediatas.

O design de lojas ainda € muito
importante, sendo necessario pensar
a construcao da loja de maneira que
ela se assemelhe a um ponto turistico,
contendo estimulos sensoriais e
visuais.

Essa preocupacao com a
operacdo de loja evidenciou que
0 estabelecimento precisa estar
equipado com um sistema de
controle de estoque e reposicao
imediata, além de facil localizac&o
dos produtos na gébndola para reduzir
o tempo de procura do cliente.

NV - A feira mostrou alinhamento
com a NRF, tanto nos assuntos
de destaque quanto na visao
de futuro para o varejo, ou

apresentou diferencas, devido
as particularidades do mercado
europeu?

NV - Entendo que a NRF tem a
mesma visdo de futuro da EuroShop,
a diferenca € onde aplicar. Enquanto
a NRF liga os pontos do varejo fisico
10

e digital modelados pelas mudancas
de comportamento e aos novos
entrantes (Z e Alfa) a EuroShop fixa
os olhares futuros para dentro do
cerne do varejista fisico modelando
alternativas de melhores receitas em
curto e médio prazo.

NV - Em geral, a feira recebeu um
publico majoritariamente europeu
ou também despertou interesse de
players de centros como os EUA e
a China?

NV - E importante falar que a Euro
Global Shop é¢ uma feira gigante,
contendo 16 pavilhdes, 1.800
expositores de 55 nagdes. Na minha
opiniao, elandosddespertouinteresse
majoritariamente  europeu,  mas
também de grandes players dos EUA
e China. O que me chamou muito a
atencéo é que, especialmente dentro
do pavilhdo de retail technology, se
viam muitos expositores chineses,
até por uma questdo de custo, de
loja, de shopper, de conhecimento de
camera, mas tinha publico de todos
0s cantos do mundo, até por ser uma
feira internacional que acontece a
cada trés anos.

NV - Como a EuroShop abordou
uma suposta crise que cerca o
varejo mundial e pode resultar na
necessidade de corte de custos,
inclusive com demisso6es?

NV - Eu considero que esse debate
ndo foi muito aberto, pelo menos no
que tange a esses aspectos de cortes

novovarejo
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e demissdes. Isso ndo foi abordado
diretamente, nem no evento € nem na
reunido geral mundial do POPAI — da
qual eu participei. O que eu notei é
que essa discusséo foi levada para o
aspecto de como controlar os custos
e melhorar a margem através do uso
da tecnologia. Um ponto que ficou
muito claro para mim foi a questéo
do controle. Controle através de |A,
controle através de dashboards,
controle se os funcionarios estao
desempenhando bem as fungdes.
Controle de automatizagdo de
varios processos que poderiam ser
feitos por pessoas, gerando corte
de custos. Esse ponto do controle
também apareceu no sentido de
conhecer a fundo o shopper e a partir
disso direcionar as promocdes, fazer
promocdes especificas, te permitindo
melhorar a tua margem.

NV - Como o varejo brasileiro esta
situado frente aos ‘benchmarks’
apontados na feira? Estamos em
um momento semelhante no que diz
respeito a condicbes tecnoldgicas
e eficiéncia operacional ou ainda
temos um caminho a percorrer
até alcancar o estagio dos players
europeus?

MF - O primeiro ponto é que o varejo
brasileiro ainda tem muito o que
avancar na questdo do conhecimento
profundo do shopper, através da
jornada dele dentro da loja. Acho
que isso ainda ndo é muito feito no
Brasil por ser um processo associado

soitaiyd A"
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Melissa Franca avalia que varejo brasileiro ainda tem
muito a evoluir em diferentes areas na comparagao
com o setor na Europa

a custo e ndo como investimento.
Custo, porque o varejista acha que
ele sbtem que desembolsar e quando
ele olha o resultado financeiro disso —
deixando o residual muito mais alto
antes de aplicar a tecnologia — né&o
€ visto como um resultado positivo.
O segundo ponto s&o os dashboards
online. Considero também que o
varejo nacional precisa se preparar
mais para ter muitos dashs — as vezes
o varejista tém muitas informacdes
dentro do seu negdcio, mas ainda
ndo sabe o que fazer com essa
informacéao, como utiliza-la. E como
terceiro e Ultimo ponto, acho que
ainda tem muito para avan¢ar quando
o assunto é ESG, sustentabilidade,
tanto com materiais quanto com a
disponibilidade de maquinas de
reciclagem dentro das lojas com
vouchers de utilizagdo dentro do
estabelecimento. Acho que, embora
tenhamos lojas muito bonitas, temos
muito 0 que avancar nestes pontos
de retail marketing, conhecimento
de shopper e CRM. Claro que a
pandemia os investimentos pararam,
mas acredito que esses sejam
caminhos que possam ser avangados
daqui em diante.

10
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VIES

Redacao Novo Meio jornalismo@novomeio.com.br

VIES - Variacdes no indices e Estatisticas

Marco de 2021, 2022 e 2023

O desempenho do varejo brasileiro
de autopecas voltou a mostrar recu-
peracdo em marco de 2023 quando
comparado ao mesmo més do ano
passado, assim como havia ocorrido
em fevereiro.

E o que mostra a pesquisa VIES
— Variacéo nos Indices e Estatisti-
cas, produzida a partir dos dados
apurados pelos estudos semanais
MAPA - Movimento das Atividades
em Pecas e Acessorios € ONDA -
Oscilacdes nos Niveis de Abaste-
cimento e Precos realizados pelo
After.Lab, a empresa de inteligén-

MAPA

cia de mercado com foco no After-
market Automotivo.

Em relacdo a pesquisa MAPA, os
graficos abaixo mostram que a mé-
dia nacional das vendas continuou
negativa: -0,74%. No entanto, na
comparagdo com marco de 2022
houve significativa melhora, pois
ano passado a queda registrada
foi de -4,56%.

A reposicéo dos estoques seguiu as
vendas praticamente na mesma pro-
por¢éo: -0,76%. Apesar do resulta-
do negativo, ainda houve ganho na
comparag&o com as compras regis-

tradas em 2022, que cairam -3,86%.
No que se refere aos dados apura-
dos pela pesquisa ONDA, o abaste-
cimento do varejo manteve a longa
trajetéria de queda em marco de
2023: -5,51%. Apesar do resulta-
do negativo, ainda houve ganho na
comparacao com o indice registrado
ano passado, que apresentou que-
bra de -10,73%.

Finalmente, o histérico de alta nos
precos foi mantido, com expansao
média de 3,93%. Assim como em
todos os indicadores do estudo
VIES, houve ganhos na compara-

¢ado com marco de 2022, quando
0 a percepcao de alta entre os
varejistas de autopecas de todo o
Brasil ficou na média de 6,46%.
Acompanhe nas plataformas digi-
tais do Novo Varejo a atualizacéao
semanal dos resultados das pes-
quisas MAPA e ONDA, realizadas
pelo After.Lab com varejistas de
autopecas de todo o Brasil. Nas
edicdes digital e impressa do
NVA vocé fica sempre por dentro
da comparacao do més corrente
com o mesmo periodo de 2022 e
2021.
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FRAGA Por Danilo Fraga

Conflito de canais: o0 iminente esgotamento da cadeia
tradicional de abastecimento do mercado de autopecas e
seus desdobramentos

16

Nao é novidade que o mercado de
reposicao de autopecas é um seg-
mento de baixa volatilidade, alto vo-
lume de negdcios e com margens
sadias comparado a outros elos da
industria nacional.

A grande questao que permanece
viva na cabeca de quem se dedica a
estudar e compreender 0 segmento

€ como o ecossistema da reposicéao
ird se comportar nos proximos anos,
quais serdo 0s agentes comerciais
mais impactados com as mudancas
de cultura, tecnologia e como as in-
dustrias irdo reagir ha um mercado
cada vez mais aberto e conectado.
Para chegar nas respostas para al-
guns destes questionamentos, me

permitam desenvolver em conjunto
com vocés uma breve digressao no
tempo.

No ano de 2009, quando muito
novo, ingressei N0 segmento; meu
avd, Sr. Edgar Fraga, me apresentou
em um pedaco de papel o modelo
tedrico da cadeia de abastecimento
do mercado de reposicao no Brasil.

Confesso que apesar de o desenho
ser muito simples e didatico (confor-
me imagem 1), demorou certo tem-
PO para que eu pudesse compreen-
der as razdes pelas quais a jornada
da peca era tao longa e com tantos
steps até as maos do consumidor fi-
nal, que, alias, sequer era represen-
tado no fluxograma.

MERCADO DE REPOSM,:ﬁO BRASILEIRO- CADEIA DE ABASTECIMENTO TEORICO
(cascata do Sr. Gustav Willi Borghoff)
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PECAS CHEVROLET

O modelo tedrico que meu avd me
apresentou (idealizado pelo Sr. Gus-
tav Willi Borghoff), apesar de nunca
ter sido uma unanimidade, de certa
forma representou de maneira satis-
fatéria o mercado de reposicao por
um longo periodo, vigorando dos
anos 1950 até os meados dos anos

A 18

2000, quando o modelo tradicional
tedrico aos poucos foi entrando em
conflito e, como consequéncia na-
tural, perdeu representatividade no
Brasil.

Noinicio dos anos 2010, apercepcao
de que a cadeia de abastecimento
tradicional estava se esgotando tra-

zia discussoes de nivel elevado entre
0s estudiosos e tomadores de deci-
séo do mercado, onde, até entéo, a
percepcao generalizada era de que
parte da cadeia de abastecimento
tradicional iria “desaparecer”, geran-
do uma consequéncia gravissima —
popularmente diziamos que dado as

propor¢cdes dos acontecimentos, o
mercado de reposicao presenciaria
um grande terremoto, que abalaria
de forma definitiva as formas de se
fazer negdcios no Brasil.

Acontece que o esperado terremoto
nunca ocorreu. Entretanto uma série
de decisdes estratégicas desenca-
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dearam um processo lento e perma-
nente de mudangas no paradigma
do segmento, que apesar de néo
romperem 100% com a cadeia de
abastecimento tradicional, modifica-
ram e trouxeram novos e complexos

02

componentes para O ecossistema
do aftermarket brasileiro.

Esse conjunto de decisbes e mu-
dangas foi classificado por nés da
Fraga Inteligéncia Automotiva como
6 grandes movimentos, e parte deles

o PLORIFERAGAO DE
/ MARCAS E PRODUTOS

o1

PERFIL DA FROTA

Novas tecnologias e
caracteristicas

O primeiro grande movimento
que nods destacamos neste texto
€ o da significativa pulverizacao
da frota circulante no territério

(0 |

PERFIL DA FROTA

Novas tecnologias e
\ caracteristicas
N

Importacao de produtos
e reducao na percepgcao
de "valor" de grandes
marcas. .

03

CONCENTRAGCAO

DA DISTRIBUIGAO

Fusoes, aquisicoes e
grupos de compras

brasileiro, que se tornou um fato
relevante a partir da chegada de
novas marcas e a ampliagdo do
portfolio de modelos oferecidos

representa respostas quase instin-
tivas a decisbes estratégicas toma-
das em periodos anteriores ou que
simplesmente refletem as mudancas
de comportamento da sociedade ou
avancos tecnoldgicos. E importante

04

CRESCIMENTO
DOS VAREJOS
Surgimento de redes,
franqueadoras, redes
regionais e atacarejos.

05:

esclarecer que os movimentos elen-
cados nao estdo necessariamente
na ordem cronoldgica dos aconteci-
mentos e sim de uma forma didatica
de dissertar e compreender os des-
dobramentos dos fatos.

06

E-COMMERCE
Novo canal de vendas,
aproximagao com o
consumidor final

MARCAS PROPRIAS

Multi-marcas de
montadoras e marcas
proprias dos agentes

comerciais

pelas montadoras. Veiculos asi-
aticos, flexfuel, maior variedade
e complexidade do mercado, te-
mas estes que sao frequente-

PULVERIZACAO DA FROTA DE VEICULOS NACIONAIS

(top 10):

Principais Modelos

12%

mente fruto de inUmeros estudos
e artigos exclusivos, mas que po-
dem simplesmente serem resumi-
dos no quadro seguinte:

Numero de Modelos
(ex. gol, palio ...)

’
l

- ]

%7/ 1
1

CHEVROLET h

B

HONDA.

TOYOTA
(7
FIRT .2, Jeep

=t

CHEVROLET

2021

2.243

Numero de Versoes
(ex. palio celebration 4 portas.)

o A
So— S
1991 2021

1.118 22.233
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O segundo grande movimento é o
de proliferacao de marcas e linhas
de produtos. Com a exuberante
escala e competitividade trazidas
pelos fornecedores de pecas asia-
ticos, grande parte da industria na-
cional mergulhou nas “facilidades
da importacao” de produtos que até
entdo eram fabricados somente em
suas plantas locais ou importados
com muitas restricbes de suas ma-

02

PLORIFERAGAO DE
ARCAS E PRODUTOS
rtacao de produtos e redugao na
percepcao de “valor’ de grandes marcas.

7

O terceiro e 0 quarto movimento es-
tdo diretamente ligados ao desen-
volvimento dos agentes comerciais,
tanto o numero de varejos, quanto
de distribuidores de autopecas, que
ano apos ano vem reduzindo, fend-
meno que s6 pode ser explicado
pela concentracdo com fusdes e

03

_CONCENTRAGAO
DA DISTRIBUIGAO

trizes europeias/americanas.

O lado positivo deste processo é que,
de forma muito agil, as industrias
conseguiram ampliar suas linhas de
produtos, portifélio de linha e acom-
panhar o processo de pulverizagdo
da frota de uma forma eficiente. O
lado negativo € que de forma incons-
ciente esse processo contribuiu para
a notavel queda na percepcao de va-
lor das marcas perante os aplicado-

*de 490 mil

Produtos

aquisi¢des pelo lado dos distribuido-
res e pelo processo de agrupamento
em redes e crescimento de tamanho
dos varejos tradicionais e surgimen-
to dos atuais “atacarejos”, ou seja,
agentes com projecao de compra
em atacado, mas que realizam suas
vendas diretamente ao aplicador/

Fusoes, aquisicoes e
grupos de compras

P

d

12.500

1.393
12.000

11732
11.500

11.000

Varejo

10.500

10.000

Varejos

O mercado brasileiro
reduziuem 8,7%
a quantidade de

9.500

2011 2012 2013 2014 2015

&y

Varejo

res e agentes comerciais.

E claro e notério para os profissio-
nais mais esclarecidos ou mais téc-
nicos que existem diferencas brutais
entre produtos importados pelas as
marcas tradicionais e os trazidos
pelas marcas “price importadas”. As
diferencas sao marcantes, passando
pelo processo de homologacao dos
produtos até os padrdes de qualida-
de admitidos. Mas, infelizmente, a

PROLIFERACAO DE FABRICANTES E PRODUTOS

45 mil

113

Quantidade media de
fornecedores de um Varejo

consumidor final. Se analisarmos os
grandes centros urbanos, cada vez
€ mais raro encontrarmos as antigas
e famosas “autopeca de bairro”; em
contrapartida, os varejos mais tradi-
cionais foram se transformando em
grandes lojas (atacarejos) ou ja con-
tam com mais de 1 filial e centros de

CONCENTRACAO DA DISTRIBUICAO
E CONSOLIDACAO DE GRUPOS DE VAREIO

maior parte dessas diferencas nao
s&o claras e perceptiveis para os
aplicadores, ou, ainda, 0 excesso
de crescimento das linhas de pro-
dutos por parte das industrias tradi-
cionais tem as levado cada dia mais
ao “senso comum” de que “é tudo a
mesma coisa” e que ja nao existem
mais especialistas na fabricacao de
determinados componentes auto-
motores, como em outrora.

&

Média de produtos em
estoque nos agentes comerciais

distribuicao espalhados pelas cida-
des. Sem contar o surgimento a e
vinda das redes estrangeiras para o
mercado nacional ou ho modelo de
negoécios adotado pelo grupo Ad-
vent International, que hoje ja conta
com mais de 200 lojas.

&
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Este conjunto de movimentos
apresentados aqui neste Novo Va-
rejo Automotivo instigam cada vez
mais as industrias que atuam em
Nnosso mercado a se atentarem e
abrirem negociacdes diretas com

s

E-COMMERCE
lovo canal de vendas,

aproximacao com o consumidor

final”

Por fim o sexto grande movimen-
to € uma resposta mais tecnolo-
gica do que propriamente mer-
cadologica, com o surgimento e
popularizacao das plataformas de
e-commerce, € natural que todas
as grandes marcas € agentes co-
merciais busquem seus espacgos e
insercdes neste sentido. A maior
aproximacao com 0O consumidor
final tem transformado a forma

estes grandes grupos de varejos
e, por sua vez, também abre pre-
cedentes para que os distribui-
dores atacadistas de autopecas
cada vez mais facam “vistas gros-
sas” aos clientes que solicitam

2018

2019

como 0s produtos sao apresen-
tados, catélogos, fotos e padroni-
zacgOes estdo ganhando cada vez
mais espaco neste contexto, e 0s
ndmeros ainda n&do chegaram nem
proximos a um platd, indicando
que o comercio eletrbnico devera
continuar crescendo em ritmo ace-
lerado nos préximos anos.

Todos os marcos discutidos até
entdo foram suficientes para uma

2020

abertura de compra, em que mui-
tos certamente sdo oficinas com
CNAE de comércio de autopecas.
Aliado aos fatos anteriores que
comentamos aqui, estes conjun-
tos de fatores colaboram com a

CRESCIMENTO DO DIGITAL E DIFICULDADE
DOS AGENTES COMERCIAIS ATUAIS EM SE
ESTABELECERENM NESSE NOVO CANAL.

estratégia da criacdo das marcas
proprias por parte dos distribuido-
res atacadistas e grandes grupos
de varejo, que classificamos como
0 quinto grande movimento nesta
analise.

2

O faturamento de
2021 foi 3X maior
que o de 2018

Até R$8 bilhdes no
ano de 2022

2021 2022

completa modificagdo na forma
de se fazer negbcios no mercado
de reposicao e, de forma tedrica e
simplificada, nos fazem trazer uma
nova abordagem, mais complexa e
detalhada de como é o funciona-
mento do nosso ecossistema.

E importante ressaltar que a repre-
sentacao a seguir em nenhuma hi-
poétese indica o que cada uma das
empresas usadas como exemplo

teérico fazem negodcios. O quadro
abaixo se trata apenas de uma ilus-
tracao do ponto de vista tedrico.
Cada uma das companhias utiliza-
das neste exemplo possui sua pro-
pria estratégia de comercializagéo
e 0 exemplo a seguir se trata ape-
nas de uma simplificacdo abstrata
de como noés da Fraga Inteligéncia
Automotiva observamos 0s movi-
mentos do mercado de reposicao.

Fonte: Fraga Inteligéncia Automotiva

MERCADO DE REPOSICAO BRASILEIRO- CADEIA DE ABASTECIMENTO
REAL (FLUXO DE ABASTECIMENTO REAL DO MERCADO)
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O desencadeamento dos fatores
apresentados até entdo certamente
trardo novos e relevantes impactos,
€ novos movimentos continuardo

Os dados, inteligéncia artificial e big
data também definirdao, de forma
frontal, quais agentes irdo conse-
guir otimizar suas estruturas e es-
tarem posicionados no lugar certo
na hora certa. Ja o crescimento das

agitando nosso grande e complexo
ecossistema.

No curto prazo, é possivel afirmar
que o comercio eletrbnico podera

ser um importante resposta as per-
das de produtividade e redugéo da
rentabilidade dos agentes comer-
ciais. A aposta em estratégias digi-

OPORTUNIDADES PARA 0 SEGIMENTO

Crescimento do e-commerce,
aposta em estratégias digitais
que permitam aproveitar melhor
a rentabilidade perdida com
produtos da cauda longa

Dados e inteligénciade
mercado para otimizacao de
estoques (pega certa no lugar
certo) “Demand driven’

plataformas digitais de entrega ra-
pida trara produtividade e eficiéncia
para os aplicadores e poderao ser
grandes aliados dos agentes co-
merciais para a reducao das filiais
com baixa performance de vendas.

Sobre a Fraga Inteligéncia Automotiva

tais devera permitir que os agentes
comerciais desenvolvam melhor a
rentabilidade perdida com produtos
da cauda longa.

Surgimento de
plataformas digitais
com entrega rapida

Indicadores positivos

para os proximos anos

Quanto ao esperado terremoto cita-
do no inicio deste bate-papo, ape-
sar da afirmativa ser contundente,
ousamos a dizer que ele nunca ira
ocorrer. Mas todo tomador de de-
cisdo do segmento devera estar

preparado para novos e frequentes
abalos sismicos, que certamente
ainda virdo pela frente, e fardo do
mercado de reposicao de autope-
¢as, um ambiente ainda mais com-
petitivo e cada vez mais complexo.

Especializada no fornecimento de dados estratégicos para o mercado de reposicao brasileiro, a Fraga Inteligéncia Automoti-
va conta com mais de 130 clientes no territorio brasileiro, usufruindo de diversos servigos que envolvem a coleta, analise € o

planejamento do mercado de reposicao de autopecas, acessorios, pneus e demais produtos aplicados em veiculos automo-
tores. Fundada em 1990, a empresa tem como propdsito trazer solugcdes praticas e confiaveis para profissionais que atuam
nas areas de Marketing e Vendas de diversos segmentos do setor automotivo, tais como: industria (fabricantes), prestadores
de servicos (seguradoras) e varejo (distribuidores). Mais informacdes em: fraga.com.br
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A Automec esta de volta!

Edicao de 2023 deve receber 80 mil visitantes e espera
impactar o aftermarket automotivo em frentes multiplas:
negocios, capacitacédo e entretenimento

Chegou a horal Quatro anos depois de
estarem reunidos na Automec 2019,
profissionais, gestores, empresarios e
liderancas do aftermarket automotivo
de diferentes paises voltam a se encon-
trar na maior feira de autopecas, equi-
pamentos e servicos automotivos da
América Latina, a partir do dia 25 até
29 de abril: a 15* Automec.

O evento, realizado no Sao Paulo Expo,
na zona sudeste da capital paulista,
chega num momento repleto de opor-
tunidades para o setor. Afinal, a con-
juntura econémica do pais — marcada
pela alta taxa de juros, menor disponi-
bilidade de crédito e uma inflagéo ainda
persistente — tem impulsionado signifi-
cativamente a venda de carros usados,
sobretudo aqueles com mais de uma
década de vida. Dados divulgados no
ultimo levantamento da Federacéo Na-
cional da Distribuicao de Veiculos Auto-
motores (Fenabrave) indicam que essa
categoria saltou de uma participacéo
de 36,3% no total da venda de usados
em 2019 para 49% nos dias atuais.
“Enquanto alguns setores da economia
encolhem nesse momento de dlvidas

e incertezas que o pais vive, 0 NOSSO
segmento esta bombando a ponto de
faltar profissionais para trabalhar em al-
guns estados. A expectativa gerada é
absurdamente intensa e acredito que o
salao do Sao Paulo Expo sera peque-
no para receber tantos companheiros
da grande familia automotiva mundial”,
projeta o presidente do Sincopecas
Brasil, Ranieri Leitdo, ao ser questio-
nado sobre a expectativa da entidade
para o retorno da feira presencial.

A espera por casa cheia compartilhada
pelo dirigente da associacdo dos Sin-
copecas nacionais vai ao encontro das
projecoes oficiais da RX, a organizado-
ra do evento. Segundo a empresa, a
edicao 2023 da Automec deve receber
cerca de 80 mil pessoas vindas de di-
ferentes paises ao longo de seus cin-
co dias de atividades — além de ja ter
confirmada a participacdo de mais de
1.800 marcas expositores também de
diversas nacbes, que ocupardo uma
area de 100 mil m?* Nao por acaso a
Automec ja esta consolidada como um
dos principais eventos do calendario
global das feiras de autopecas.

A.TV tera programacao ao vivo na Automec
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a.Tv

Nos ultimos anos, as empresas do mer-
cado de reposicao automotiva tém sido
convidadas a se digitalizar. Como nao
poderia ser diferente, esse movimento
rumo a inovagao também serviu como
forca motriz para que os players res-
ponsaveis pela cobertura e pela pro-
moc¢ao de eventos também se moder-
nizassem.

Na Automec 2023, esse esforco de
adequacéo esta traduzido no fato de

que, pela primeira vez na historia, a fei-
ra sera transmitida ao vivo por meio do
YouTube!

Todos os dias, os principais destaques
do evento farao parte da grade da pro-
gramacao da A.TV (https://www.youtu-
be.com/c/ATVmidia). Em pauta, estaréo
entrevistas, reportagens, flagrantes e
noticias exibidas direto do estudio mon-
tado no pavilhdo Sao Paulo Expo.

A acdo, que permitira a mihares de

players do setor participarem da feira
sem ter de se deslocar para o local do
evento — ou mesmo acompanhar a feira
antes ou depois de visita-la presencial-
mente — € fruto de uma parceria entre
a Nhm Novomeio Hub de Midia e a
RX Brasil, a empresa organizadora do
evento.

Nao perca diariamente as Ultimas no-
vidades da Automec 2023 ao vivo na
ATV
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Tecnologia Alema em Alternador, Motor de Partida e Eletrificacao.

A SEG Automotive é fornecedora global em
alternadores,motores de partida e
componentes, com portfdlio presente em
todos os segmentos: veiculos leves, pesados
e fora de estrada.

Nossa matriz e centro de desenvolvimento
de produtos estao localizados na Alemanha.
No Brasil, nossa sede esta localizada em
ltupeva-SP e atende toda a Ameérica Latina.

Conheca todo o portfolio de
produtos SEG Automotive!

Aponte a camera do seu celular
para o QR Code e baixe
gratuitamente o catalogo digital
SEG Automotive.

blog.seg-automotive.com.br/catalogo

Visite-nos na Automec 2023!

de 25 a 29 de Abril na Sao Paulo Expo
Stand D130

15* FEIRA INTERNACIONAL DE AUTOPECAS, EQUIPAMENTOS E SERVICOS
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2 MELHORES MARCAS
EXPERIENCIA DE E PRODUTOS

COMPRA ROLES!

As melhores marcas do
Comece a mercado estdo agui.
sua jornadal Avance 3 casas.

Se vocé ainda nao

ROLES, UMA
NOVA SOLUCAO
PARA.O SEU
NEGOCIO A
CADA ETAPA
_ AVANCADA!
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Tenha sempre a qualidade
original AuthoMix.
Aproveite!

PRODUTOS AUTHOMIX

AUTHOMIX

e (11) 3155-7540 n m Roles Autopecas g roles.com.br




Acesse o S|te

CUSTO-BENEFICIO H".:' =
Na Roles o custo-beneficio E ﬁ?l
g excelente. Avance 2 casas. - 'ﬂ

o
I

A Roles busca sempre o melhor para cada cliente!
Contamos com um atendimento personalizado

e especializado, 0timo custo-beneficio e um

g amplo portfélio com as melhores marcas ¢

'0 SEU NEGOCIO! produtos do mercado. Como a Authomix, gue
possui uma ampla gama de produtos, com
materia-prima de qualidade original, excelente
desempenho e alta tecnologia.

Voceé conseguiu! Coma
Roles, a solugdo para o seu
negadcio esta garantida!

14

Roles, a sua melhor parceira no
mercado das autopecgas!
Porgue Juntos Fazemos Melhor.

ROLES

A UTOWPETZ G A S

JUNTOS FAZEMOS MELHOR
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Eventos Oficiais - Mezanino

CerimoOnia de entrega do Prémio Inova
marca primeiro dia da feira

Em sua décima edicéo, o Prémio Inova -
Industrias do Novo Varejo irda consagrar
as marcas de autopecas preferidas
pelos varejistas de todo o Brasil em
uma cerimonia especial dia 25 de abril
na Sala 207 do Mezanino do Sao Paulo
Expo, a partir das 16 horas.

Para este ano, a pesquisa traz
novidades importantes em  sua
metodologia — evolugbes que visam
a ampliar a andlise do portfélio de
produtos para a linha leve a disposicao
dos varejos. Com isso, 0 nUmero de

categorias pesquisadas na primeira fase
do estudo subiu de 20 para 25 — com
a inclusao de juntas homocinéticas,
6leo lubrificante e lampadas, além do
desmembramento entre os quesitos
junta e retentor, e pivd e terminal, agora
avaliados separadamente como pivd de
suspensao e terminal de direcao.

Ja apresentados ao mercado em
marco pelas edicdes impressa e
digital do Novo Varejo Automotivo,
os finalistas foram eleitos nesta
primeira etapa com base na soma

simples dos votos obtidos pelas
marcas em cada um dos quesitos
pesquisados. Na Automec, serao
apresentados tanto as industrias
vencedoras da primeira fase quanto
eleitos na segunda etapa do estudo,
cujo critério de rangueamento
consiste na avaliagcdo por notas de
0 a 10 do desempenho empresarial
das industrias de autopecas
classificadas. A metodologia e
a tabulagcdo desta fase sdo de
responsabilidade da lpsos, uma das

Vocé pode acompanhar ao vivo pelo canal
da A.TV no Youtube a entrega do Prémio
Inova com apresentacéo de Celso Zucatelli

trés maiores empresas de pesquisas
do mundo.

Vale destacar que o acompanhamento
da cerimbnia nao ficara restrito aos
presentes no pavihdo do Expo Séo
Paulo. Afinal, ela sera transmitida ao
vivo pelo canal da ATV no YouTube
(https://www.youtube.com/c/
ATVmidia). Além disso, seus resultados
terdo desdobramento completo na
edicao 2023 do Guia Inova, bem como
nas edi¢cdes impressa e digital do Novo
Varejo Automotivo.

Feira tem grade extensa de capacitacao e entretenimento

Em entrevista exclusiva ao Novo
Varejo Automotivo, o gerente de
produto da Automec, Eduardo
Marchetti, destacou que o]
contato direto entre expositores
e compradores promovido pela
realizacéo presencial da feira é peca

30

essencial para a geracao de negocios
e 0 bom desempenho do mercado.

Este foco voltado para o lado
do business, no entanto, nem
de longe faz deste um evento
unidimensionalmente voltado para
a compra e venda de produtos e

SEervicos.

Prova disso, é o fato de a grade
da Automec 2023 estar repleta
de atracdes cujo objetivo principal
€ promover a capacitacdo dos
profissionais do setor, 0 acesso a
conteudos exclusivos, bem como

proporcionar experiéncias ludicas
que reforcem a paixao desses players
pelo universo automotivo como um
todo.

Veja algumas das atragdes que fazem
parte da experiéncia proporcionada
pela 152 edicao da Automec.
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VISITE NOSSO STAND - RUA“B" - N® 73

64 ITENS “EXCLUSIVOS™

DIFERENCIAIS TAMPAS DE VALVULAS FLORIO

» MAIOR FABRICANTE DE TAMPAS DE VALVULAS "MADE INBRAZLL"
» LINHA MAIS COMPLETA DO MERCADO;

» 72 TAMPAS DE VALVULAS NA LINHA DE FABRICAGAD:

> DESIGNER, QUALIDADE E MATERIA PRIMA “ORIGINAL

8 ’ RESERVATORIOS DE
EXPANSAD “EXCLUSIVOS™

51 s

“EXCLUSIVAS™
7 2 MANGUEIRAS
“EXCLUSIVAS™

DIFERENCIAIS RESERVATORIOS FLORIO

SOLDA DE RESERVATGRIO

& florio.com.br @ (55 11) 4771-2222
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EM 2023, O MUNDO DE AUTOPECAS
VAI TRAZER MUITAS NOVIDADES.

Celebre os 25 anos de existéncia e de
sucesso do mundo de autopecas ISAPA!
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VISITE-NOS! RUA E, STAND 90

UM MUNDO DE AUTOPECAS

ok ' AGA PARTE DO

.

"

;3, i‘ #MUNDOISAPA
. E SEJA UM DE
OSSOS CLIENTES!
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AUTOMEC EXPERIENCE

Muito conteudo e qualificagao
profissional para os visitantes nos
cinco dias de realizagcdo da feira.
A AE é composta por espacos de
experiéncia com oficinas modelo,
espaco de formacéao de profissionais
e arena de conteudo. A programacao

€ variada com demonstracbes de
produtos e servicos do aftermarket
automotivo.

Os visitantes poderao se atualizar
sobre as principais demandas
e oportunidades do mercado
durante a programacao diaria

da Automec Experience, que
contara com apresentagcbes de
empresas, entidades, especialistas
e influenciadores do setor.

Nos eventos de conteddo, uma
programacao com mais de 35 horas
de conteudo técnico e exclusivo

sobre temas atuais do mercado,
tais como: direito de reparar (Right
to Repair); formacao de mao de
obra  técnica; descarbonizacao
e eletrificacao da frota;
sustentabilidade; profissionalizacao
do varejo e muito mais!

BATISTINHA XP

Dentro do espaco da Arena Experience,
na area Batistinha Experience os
visitantes poderao acompanhar e tirar
duvidas relacionadas a montagem de
motor no laboratério com equipamentos
de precisdo; polimento de pintura em
carros especiais; alinhamento de direcéo;
montagem de pneus para customizacao,
balanceamento de rodas; uso de scanner
para diagndstico eletrénico; reparo rapido
de funilaria; instalacdo de acessorios
estéticos na parte externa veiculo;
soldas - sistema de escape e suportes
customizados; cabine de pintura para
carros inteiros ou cabine de pintura

pequena para pecas; aém de outras
experiéncias e servicos do mercado.

A mesma drea conta ainda com a
exposicao do Mustang Shelby, preparado
e customizado, que atingiu a velocidade
maxima de 381,2 km/h, e do Corvette
Track Day, para demonstracao das pecas
e da manutengéo dos modelos. Neste
€aso, 0 espaco dara foco a customizagéo
veicular, que atende aqueles entusiastas
de automoveis que buscam sempre dar
para suas maquinas um pouco — ou
muito — de sua marca pessoal.

“O potencial do mercado brasileiro de
customizacao é muito grande etende ase

expandir ainda mais quando as empresas
especializadas sairem da informalidade e
puderem investir mais nesse segmento”,
diz Luiz Fermando Baptista, das
empresas do Grupo Batistinha (Garage,
BTSPerformance, BTSSHOP). A onda
de customizagdo de carros no Brasil
estd envolvendo novas categorias de
veiculos além dos modelos esportivos.
Proprietarios de modelos considerados
mais familiares como SUV, e até os de
“trabalho” como as picapes, também
estdo buscando um visual diferenciado
para 0s seus veiculos.

Manobras radicais

EmparceriacomaempresaUltimate
Drift, uma programacao diaria de

drifts, onde pilotos experientes
em carros esportivos colocam a
prova varios componentes dos
veiculos. Relativamente novo no
Brasil, o drift e consiste na técnica
de diregcdo que faz os carros
deslizarem nas curvas, deixando
escapar a traseira e girando
o volante para que as rodas
dianteiras estejam sempre em
direcao oposta a curva. A manobra
faz com que o carro ande de lado.

O objetivo nédo é a velocidade,
mas demonstrar o desempenho
do piloto e a eficiéncia do carro na
pista, transformando a experiéncia
num emocionante espetaculo para
0 publico.

“A nossa missao e experiéncia
global de conectar expositores e
visitantes em busca de
oportunidades de networking e
geracao de negdécios também
avanca para oferecer novas

experiéncias que agregam valor e
emocao para o publico presente
em nossos eventos”, afirma Luiz
Bellini, diretor de Portfélio da RX.
“O drift vem ampliar a experiéncia
dos visitantes na Automec,
que poderao conhecer mais
sobre a performance de muitos
componentes na pista, além de
proporcionar boa diversao durante
a feira”, diz Eduardo Marchetti,
gerente da Automec.

ARENA SENAI/IQA

i

Manutencao veicular com qualidade

Ambientes tematicos com demonstra-
¢coes diarias de atividades praticas em

veiculo eletrificado com foco nos proce-
dimentos de seguranca; estética auto-
motiva; sistema de condugé&o semiau-
tébnoma (Sistema ADAS) com destaque
para procedimentos de calibragédo dos
sensores/radares. A arena ainda conta
com auditério com programacgao de pa-
lestras envolvendo os temas menciona-
dos.

“Teremos pela primeira vez dois espagos
na Automec. E um evento muito relevan-
te para o setor, mas, para o IQA, histo-
ricamente sempre foi da maior relevan-

cia. La somos mais procurados, temos
mais possibilidades de interface, ndo s6
do que a gente faz, mas de compartilha-
mento de informagdes para 0s profissio-
nais, para o setor e para as organizacoes,
0 gue é um papel essencial do instituto.
Um dos espacos sera em parceria com
0 Senai e tera ambientacao de oficina,
€ mais focado na reparagéo e buscara
oferecer informagdes praticas em con-
junto, com o Senai entrando sob o ponto
de vista técnico e o IQA sob o ponto de
vista de qualidade. Havera também um

espaco de experiéncia em que pales-
tras serao realizadas e o IQA tera duas
ocasides, uma em que destacaremos o
trabalho das oficinas, do ponto de vista
da certificagdo, e na outra o langamen-
to de uma nova atividade, a certificagao
dos vendedores de autopecas, que sera
lancada oficialmente na Automec. E te-
remos outro espaco, em que o destaque
serda o IQA DS, a nova éarea de Desen-
volvimento Sustentavel com foco ESG”,
conta Alexandre Xavier, superintendente
do Instituto da Qualidade Automotiva.

CONGRESSO INTERNACIONAL DE RETIFICAS '

O Conarem, Conselho Nacional de Retificas de
Motores, realiza em 28 de abrii o Congresso
Internacional de Retificas dentro da Automec para
promover a troca de informagdes e conhecimento
entre os principais lideres do setor e fornecedores.

Os participantes do evento terao a oportunidade de
conhecer as principais tendéncias e projetos para
as retificas, além de assistirem as palestras com
liderancas e executivos da indUstria de motores.
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Escaneie para assistir!

0 primeiro podcast produzido por uma
distribuidora da reposicao automotiva!

You

@AutomotivamenteATMc

e Spotify:

Automotivamente ATMcast

apoio: (GB) @) (545 o2 WAD) EED
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AGENDA DE EVENTOS - AUTOMEC 2023

Terca-feira - 25 de abril -

14:00 - 14:50
Certificacao ANFAPE de
Conformidade - Pecas

de Colisao
Amanda Strumiello
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

15:00 - 15:50

As Novas Tecnologias
Automotivas, os Impactos na
Reparacao e o Movimento Right

to Repair
Clovis Pedroni Junior
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

16:00 - 16:50

Direito a reparacao (Right to
Repair)

Raquel Elita Alves Preto

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

16:00 - 17:00
Prémio Inova — Industrias do

Novo Varejo

Celso Zucatelli

Sala 207 — Mezanino / Ao vivo pela A.TV
(Youtube)

17:00 - 17:50
Formacao de mao de obra

técnica no segmento automotivo
Mauro Alves dos Santos
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

18:00 - 19:20

Estética Automotiva

Fernando Batistinha, Tarcisio Vaglieri, Felipe
Tadeu Magliano

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

N
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Quarta-feira - 26 de abril -

14:00 - 14:30

0s desafios do setor de
Autopecas

Gabor DeakAu tomec XP - Rua C 240 -
Pavilhdo 7

14:30 - 15:00

Descarbonizacao x Eletrificagéo
Besaliel Botelho

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

15:00 - 15:30

As vantagens energéticas do
Brasil

Henry Joseph Junior

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

15:30 - 16:00

Os desafios do transporte de
passageiros

Francisco Christovam

Automec XP - Rua G 240 - Pavilhao 7

16:00 - 16:50

Mesa Redonda

Besaliel Botelho, Henry Joseph Junior,
Francisco Christovam, Fred Carvalho
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

18:00 - 19:20

Criatividade que gera
movimento! Cases de
customizacao e mobilidade com
acessibilidade

Caio Strumiello, Sena Barbosa

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

19:30 - 20:30

Inovacéao e Tecnologia para
o setor de Aftermarket da
reparacao automotiva
Roberto Tardelli, Fabio Moraes
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

| ! ! !
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Quinta-feira - 27 de abril - 17:00 - 17:50

14:00 - 14:50

Movimento nas oficinas
mecanicas pos pandemia
Atila Paulino, Carlos Souza

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

15:00 - 15:50

REMAN HOUR -
Sustentabilidade,
Competitividade e Seguranca
em Movimento

Jefferson Germano

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

16:00 - 16:50

Programa Loja Legal

- Aperfeicoamento e
profissionalizacao do varejo
Reginaldo Oliveira

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

18:00 - 19:20

Diversidade na Oficina

Ana Paula Conceicao Bacelar Ferreira, Paula
Mascari

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

Sexta-feira - 28 de abril -

14:00 - 14:50
0 futuro do setor de reposicao e

reparacao.
Fernando Landulfo
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

15:00 - 15:50
A/C Automotivo: reparo e

manutencao
Prof Sergio Eugénio, Leonardo Cozac
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

16:00 - 16:50

Certificacao IQA de Reparadores
Automotivos — Um Diferencial
Competitivo para Profissionais e

Empresas
Sérgio Ricardo Fabiano
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

| | !
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Acessibilidade e Inclusao de

surdos no mercado automotivo
[tamar Gilli Munhoz
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

18:00 - 19:20

Gestao de Oficina
Prof. Scopino, Rodrigo Rateiro, Silvio Candido
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

19:30 - 20:30

8 passos para desvendar a
saude da sua oficina

Fabio Moraes

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

Sabado - 29 de abril -

10:00 - 10:50
Diversidade no chao da oficina
Wellyson Reis

11:00 - 11:50

Certificacao IQA de Vendedores
de Autopecas — Lancamento
Oficial

Sérgio Ricardo Fabiano

Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

12:00 - 13:15

Subindo a régua da oficina
Sandro Santos, Ludovico Martino Filho
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhdo 7

13:15-14:30
Mecanica nao é coisa so de

meninos
Thais Roland, Eliana Malizia
Automec XP - Rua C 240 - Pavilhao 7
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Luporin.
100 anos Qualidade no atendimento, Inovagao em

marcas proprias, know-how para fabricar,

importar e distribuir pecas unicas e exclusivas.
na pOIe do Valorizando o cliente desde 1923.
mercado
automotivo.

Especialista em cubo de
roda e rolamentos nas
linhas leves, pesados e
agricolas.

KOTRA

Especialista em motor
e cilindros, freio e
embreagem.

Componentes
para suspensdo,

freios e ferragens.
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Venha comemorar os 100 anos
da Luporini na Automec.

AUTOMELC

Importando inovacgdo,

2023 fabricando qualidade e \E@g /@

distribuindo exceléncia. L UPORINI

25a29 Sao Paulo Expo Estande

de abril Rodovia dos Imigrantes C140
Km 1,5 - Agua Funda
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Lancamentos de grandes marcas em destaque

O fato de a Automec nao apenas
atrair a atencdo de milhares de
pessoas para seus estandes, mas,
acima de tudo, contar com um
publico qualificado, composto por
profissionais e tomadores de decisao

de todos os elos do aftermarket
automotivo, torna a feira o cenario
ideal para que as marcas apresentem
suas novidades ao mercado.

Por isso, a lista de lancamentos
prevista para a edi¢cdo atual do evento

estd recheada e inclui produtos,
servigos, acdes de treinamento e até
novos conceitos de posicionamento
de marca.

Para dar um gostinho prévio — e
apenas isso porque més que vem tem

muito mais — do que vocé encontrara
na feira, separamos algumas das
principais novidades previamente
anunciadas por empresas
consagradas do aftermarket nacional.
Veja a seguir.

38

Marca presenca no evento com stand moderno, trazendo o portfélio
original e lancamentos com tecnologia de ponta, reforgcando o
posicionamento da marca no mercado e mostrando também a nova
comunicacao visual da empresa. Havera acao interativa com o publico

com muita tecnologia.

BORGWARNER

Apostando na inovacao e no conceito de ESG, apresenta a certificacao
pioneira de “Remanufatura Fabricante Original”’, um selo que constara
nas embalagens de todo produto remanufaturado da marca, garantindo
a confiabilidade sobre um processo de remanufatura sustentavel e que
segue todos os requisitos de qualidade de um produto novo.

BOSCH

Preparou lancamentos de autopecas para veiculos leves e pesados,
destacando produtos das linhas de elétrica, filtro e iluminagao, além de
bombas de combustivel, recicladora de ar-condicionado e mantenedores
de bateria. Também enfatiza a apresentacao de novas possibilidades do
eXtra — programa de fidelidade aberto a todas as oficinas do pais, tanto
da rede Bosch quanto as independentes.

Chega com toda a qualidade e beneficios que os produtos da marca
produzida e distribuida com exclusividade pela Cobra Rolamentos
podem oferecer. Estdo a disposicéo profissionais especializados para

esclarecer dulvidas e apresentar o portfélio da marca de maneira
completa e detalhada. Como atracao principal, a Cobra traz o carro da
equipe que patrocina na Stock Car com as presencas do piloto Bruno
Baptista e do chefe de equipe, Nond Figueiredo.

CONTROIL

Especialista em componentes para o sistema hidraulico de freio, a
Controil apresenta os mais novos lancamentos de seu portfélio, como
kit de reparo de pinga, valvula sensivel a carga e a nova geragcado de
cilindro mestre de aluminio. Sao pecas com novas tecnologias e que sao
conectadas com sistema de freio ABS, além da linha de polimeros. No
estande, muita interatividade e o primeiro curso no Brasil para mecéanicos
no metaverso chamado MetaMecanicoVerso.

DAYCO/NYTRON

A Dayco e a Nytron mais uma
vez participam da  Automec
apresentando suas linhas de
correias, polias, tensionadores e kits
de distribuicdo para veiculos leves
e pesados. A Dayco ainda faz um
super lancamento, exclusivamente
na feira. Quem quiser conferir qual
€ a novidade, tera que visitar o
estande da empresa.

Apresenta os produtos ja consagrados no mercado, como interruptores
de vidro, solenoides de parada, auxiliares de partida, fusiveis universais,
tomadas de engate (aplicado também em veiculos hibridos da linha leve)
além do lancamento de uma linha completa de COMUTADORES DE
IGNICAO para veiculos leves e pesados. Como destaque, a extens&o
elétrica residencial de tomada (plug-in) para veiculos hibridos e elétricos.
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ANTI-CONTAMINANTE

Excelente desempenho em
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GAIOLA DE POLIMERO
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maior durabilidade. Presente
em toda a linha.

GRAXA ESPECIAL

P Maxima qualidade que
ESTRUTURAS a8 N\ confere perfeita lubrificacao
REFORCADAS = [ af AR \ em todas as condicdes de
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Portfdlio completo da marca EAP (Eaton Aftermarket Parts), linha que
alia a qualidade e expertise centenaria da multinacional com precos mais
acessiveis. Entre os langcamentos anunciados, apresenta em primeira
mao a linha de Lubrificantes para motores a diesel, que contempla trés
produtos para aplicacoes diversas. Ja no portfdlio tradicional, a novidade é
a nova embreagem 280mm para aplicagdo na familia Delivery Express. O
veiculo que ja é equipado com o cdmbio ESO-4106, agora também tem a
embreagem Eaton e passara a atender esta demanda do mercado.

FRAS-LE

Apresenta a linha pastilhas de freio Fras-le EHnergy destinada a veiculos
elétricos e hibridos para o mercado de reposicao nacional. Para o
segmento de veiculos comerciais, a novidade é a nova formulacao de
pastilhas de freio e lonas para caminhdes e dnibus que oferecem maior
durabilidade comprovada em testes. No estande, muita interatividade
e 0 primeiro curso no Brasil para mecanicos no metaverso chamado

MetaMecéanicoVerso.
FREMAX

Lanca a linha Maxcover com tecnologia exclusiva Nanopaint que consiste
em revestimento protetivo a base d’agua, com aditivo nano tecnolégico
de oxido de niébio que garante alta performance anticorrosiva e estética.
Muita interatividade e o primeiro curso no Brasil para mecéanicos no
metaverso chamado MetaMecénicoVerso.

GATES

Estande repleto de novidades e
produtos recém-lancados, como a
nova correia Micro-V, mais eficiente
e facil de instalar; a nova geragéo
de bombas d’agua para os sistemas
de arrefecimento; mangueiras de
arrefecimento com tecnologia EPDM
(Etileno Propileno Dieno Mondmero);
e as Mangueiras Turbo Charger,
com qualidade de equipamento
original para a reposicéo. Apresenta
também a linha de correias CVT
G-Force, ideais para veiculos ATV e
UTV, mais utilizado em estradas off-
road e competicdes rally.

MARELLI COFAP

Presente na Automec 2023 em um estande com mais de 400m2. Durante
0 evento, os visitantes poderdo conhecer todas as linhas de produtos
das marcas Cofap e Magneti Marelli e seus principais lancamentos, além
de participar de experiéncias exclusivas preparadas pela empresa. Com
0 maior portfdlio do segmento, a Marelli Cofap Aftermarket oferece cerca
de 80 familias de produtos destinados as linhas leve, pesada, agricola e

duas rodas.
MOTORSERVICE

@ KOLBENSCHMIDT

A Motorservice apresenta, na Automec, novas tecnologias das marcas
KS (Kolbenschmidt) e Pierburg com qualidade original, incluindo itens
mecatrdnicos, componentes de motor e sistemas para a mobilidade. Uma
das atragdes fica por conta de componentes para o Euro 6, tecnologia
de motores de combustéo interna que atende aos padroes de emissoes
mais rigorosos da Uniao Europeia e que comeca a ser introduzida no
Brasil. Também apresenta portfélio completo para motores 3 cilindros.
No stand, os visitantes podem participar da Roleta Premiada e concorrer
a prémios.

A empresa leva para essa Automec seu portfélio completo de produtos
para injecao eletrébnica e temperatura, as cinco tecnologias de sonda
lambda, sendo a unica industria brasileira a oferecer essa gama para
o mercado de reposicao. Além disso, o seu recém-lancado Cat-E Zap,
catdlogo no Whatsapp. A empresa promete experiéncias sensoriais
diferenciadas, nunca vistas antes na Automec, para quem visitar o

estande.

NAKATA

Com 70 anos de atuacao, a Nakata esta pela primeira vez na Automec
junto com as marcas Fras-le e das Empresas Randon. Traz os Ultimos
langcamentos de componentes para suspensdo, transmisséo e freios
para as linhas leve, pesada e duas rodas. Os destaques sdo a pastilha
de freio e cabo de embreagem para motocicletas. No estande, muita
interatividade e o primeiro curso no Brasil para mecanicos no metaverso
chamado MetaMecanicoVerso.
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para o aftermarket ganhou forca
na companhia nos ultimos anos,
com muita oportunidade de
crescimento. “Desenvolvemos
solugdes para o mercado que
vao além do produto com alto
padrdo de qualidade. Temos,
por exemplo, o cartdo ASB
para verificar as condicdes
do sensor e o desgaste do
ABS, recurso que facilita o
diagnoéstico dos  mecéanicos,

Este ano, o estande estd yp5 tecnologia inovadora, além
totalmente voltadoao mercadode yg ferramentas para reparo de

reposi¢ao. Segundo a gerente de 51amentos. Somos especialistas
vendas e marlketlng, I\/Iarlarja.Dl em rolamentos, com mais de um
Monte, a ampliagao dos negocios ggculo de experiéncia”.

RIOSULENSE

Na prateleira de langamentos da empresa catarinense, itens como
bronzinas, parafusos de cabecote, juntas de motor, kit comando e kit
distribuicao da linha leve, além do kit valvula, com e sem mola, para linha
pesada.

SABO

Apresenta, além de seus itens de juntas, retentores e sistemas integrados
de vedacéao para as linhas leve, utilitérios e pesada, a linha completa de
produtos para os motores 3 cilindros, em alta no mercado atualmente.
Recebera também a visita dos “Especialistas SABO”, os influencers
Tendrio Junior (26/04), Mineirinho (27/04) e Marcelo Tonella (28/04).

SCHULZ

Para marcar os 60 anos de fundagéo, mostra sua ampla linha com mais de
800 itens para veiculos pesados e utilitarios. S&o dezenas de opc¢des em
compressores, componentes pneumaticos, camaras, catracas, sapatas,
rolamentos, bombas hidraulicas e sistemas para bascular cabines. Em
complemento, a empresa lanca a Attrezzi, sua nova marca especializada
em solugdes para implementos rodoviarios e agricolas.

TMD FRICTION/COBREQ

# pasTiLiA
PARAFREIOS

Muitas novidades na Automec. Sao novos produtos para as linhas leve
e pesada com pastilhas tradicionais e ceramicas e também linha moto,
com seus kits de transmissao, além de produtos de qualidade premium
com a marca alema Textar e o lancamento da marca Pagid Racing no
Brasil, com pastilhas para veiculos de competicao “super premium”,

como Lamborghini, Ferrari, Porsche e Audi.

Lanca nova linha de rolamentos de alta performance para ar-condicionado.
Os rolamentos sao componentes essenciais para o funcionamento
adequado dos compressores de ar-condicionado, permitindo ©
movimento suave da polia do compressor. Os rolamentos ZEN possuem
selos de excelente vedacao anticontaminante, graxa especial e gaiola de
polimero em toda a linha, que garantem maior vida Util do produto. No
portfélio ZEN, impulsores de partida, polias de alternador, tensores de
correia, kits de distribuicdo, motores de partida, alternadores, rolamentos,
mancais e planetarias.

A ZM, industria catarinense 100% brasileira, comemora seus 40
anos de existéncia durante a Automec e aproveita para apresentar
o langamento de sua linha de impulsores, além dos itens de suspensao
e direcdo para a linha pesada. A empresa leva também para o evento
o piloto que patrocina, Raphael Abbate, da Copa Truck, no dia 25.
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IQA lanca area focada na agenda ESG

Novidade foi
apresentada em
evento realizado

em marco na sede
da entidade

A\l

25
g
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Iniciativa pretende contribuir com o setor automotivo na implementacéo de agbes sustentaveis que visam reduzir 0s
danos ambientais, promover a responsabilidade social e garantir gestbées corporativas mais responsaveis

O conceito ESG
Environmental, Social and
Governance) estd a cada dia
mais presente na visdo e na
missdo das empresas de todos
os setores. Nos Ultimos anos
vem crescendo a necessidade
da adocédo de préticas cada vez
mais comprometidas com o meio
ambiente, a responsabilidade
social e a governanca nas
organizacdes. N&o se trata de uma
moda passageira. Na verdade,
ESG tende a ser exigéncia do
mercado consumidor, com O
descarte de fornecedores que
ndo tenham sintonia com a
sustentabilidade.

(sigla para

DIFICULDADES

E claro que o setor automotivo
nédo poderia ficar a margem desta
nova agenda global. No Brasil, o
Instituto da Qualidade Automotiva
acaba de inaugurar uma érea
especifica para fomentar, iniciar
e ampliar o desenvolvimento
sustentavel nas empresas, entre
montadoras, fabricantes, oficinas
mecanicas, concessionarias,
varejos de autopecas e locadoras
de veiculos: o IQA DS.

A nova é&rea ¢é resultado de
anos de estudo e formatacdo. O
superintendente do IQA, Alexandre
Xavier, conta que durante esse
processo foram ouvidas 97
organizacdes diferentes. “Nao nos

bastava apenas o setor automotivo
ou aindustriadamobilidade, fomos
buscar instituicdes financeiras
e detentores de protocolos de
reports ESG no Brasil € no mundo
para que pudéssemos trazer as
ferramentas com que o IQA poderia
colaborar com esse desafio”.

Alexandre Xavier lembra que o
setor automotivo nunca passou
por tantas mudancas significativas
em tdo pouco tempo. “Entre as
macrotendéncias que impactam
o setor hoje, sem duvida a
sustentabilidade esteve na pauta
desde a primeira discusséo. E ficou
nitido para nés que nao bastava
criar mais uma certificacéo e trés

IQA
precisava criar uma nova area, o
que é coerente com a urgéncia e
a prioridade deste assunto para
o setor. E dentro dessa area uma
trilha de desenvolvimento da
sustentabilidade na légica ESG

tipos de treinamentos. O

que permitisse que qualquer
organizacdo—de grande, médio ou
pequeno porte — conseguisse se
encaixar e ter o apoio do Instituto
para cumprir todos os critérios
e obter todos o0s resultados
esperados do ponto de vista da
qualidade, independentemente
do seu nivel de maturidade em
relacdo & sustentabilidade. E
assim que surge o IQA DS”.

Estudo realizado pelo IQA junto as principais organizagdes do setor automotivo brasileiro mostrou que entre as maiores dificuldades para a
implantacé&o de uma agenda de sustentabilidade eficaz esté a falta de ferramentas e recursos para medir 0 desempenho e elaborar o relatorio
ESG, a caréncia de conhecimento sobre o que séo as praticas de sustentabilidade e como sua implantagédo pratica pode beneficiar os

envolvidos na cadeia automotiva.

Projeto pioneiro no Brasil, o IQA DS tem o objetivo de contribuir com o setor na implementacédo de acées sustentaveis que visam reduzir o
impacto no meio ambiente, ao mesmo tempo em que promove questdes sociais, como a diversidade e incluséo, e garante gestées corporativas
mais responsaveis. A expectativa, em curto prazo, € disseminar e atender as necessidades de mais de 4.000 montadoras, fabricantes
de autopecas e concessionarias de veiculos.
Mas o aftermarket automotivo nao vai ficar de fora. Além das diferentes possibilidades de ades&o das redes de oficinas e varejos e, claro,
iniciativas individuais voluntarias, o IQA ja conversa com as entidades de representacdo dos diferentes elos do mercado, como Sindirepa e
Sincopecas, para definir caminhos que possam levar as empresas a necessidade de olhar para o ESG como um questéo de sobrevivéncia no

futuro.



45

Na trilha do desenvolvimento sustentavel

Matriz de Materialidade

Plataforma 100%

Guia de estudo técnico :
online

Estabelecida a area de DS, é preciso
fazer com que suas propostas
cheguem ao mercado. No caso do
aftermarket automotivo, € um desafio
que se apresenta, dada a caracteristica
conservadora do setor, nem sempre
receptivo a inovagao ou investimentos
gue ndo retornem rapidamente em
forma de receitas.

Em se tratando dos conceitos de
sustentabilidades, derrubar barreiras
culturais passa a ser uma necessidade.
“Esse € um dos pontos fundamentais
que aprendemos durante todo o
processo. A mudanca cultural néo
é apenas desejavel, é obrigatoria.
Caso contrério, essa proposta sobre
sustentabilidade n&o vai acontecer.
Temos varias solugbes no portfolio

Treinamentos

Sensibilizagéo

Alta lideranga,
colaboradores e
comunidade

Alta lideranga,
colaboradores e
comunidade

inicial relacionadas a mudanca
cultural, principalmente qualificagc&o
e sensibilizacé&o de pessoas. Mas eu
destacaria que mais essencial do que
as proprias solugcdes em si € umatrilha
absolutamente adaptavel a realidade
da organizagao que usufruira dela. Os
niveis de maturidade séo diferentes,
0s niveis de entendimento s&o
absolutamente diferentes, nds vimos
os dois extremos, quem em trés
palavras entendia 0 que estavamos
falando e quem n&o deixava a gente
falar trés palavras e ja erguia uma
barreira absurda”, conta Alexandre
Xavier.

Para superar essas barreiras, e fazer
comque odesenvolvimento sustentavel
chegue as empresas, o IQA elaborou

AgOes em
conjunto com o
setor

Aderéncia e
estudo técnico

Produtos, sistemas

Certificagdies Diwulgagén

Plataforma de
compartilhamento

e servigos .
¢ de boas praticas

Marina detalhou as etapas do caminho que leva as empresas ao ESG

a trilha da sustentabilidade, que no
evento de apresentacao do IQA DS foi
detalhada pela gerente de Marketing e
Vendas do Instituto, Marina Nomura.

“A trilha de sustentabilidade é um
norteador para que as empresas
possam iniciar e aprimorar ©
desenvolvimento da suas agbes
ESG. E completamente adaptavel
a todas as empresas, de todos
0os portes. Sdo agbes como
diagndsticos, sensibilizagdes,
ordenamentos, certificacfes até
o desenvolvimento de projetos
especiais. E tudo utilizando métricas
globais. Para o desenvolvimento da
trilha sera oferecida uma plataforma
em que as empresas poderéo fazer
o0 desenvolvimento e os relatérios

Linha d

acesse:

Q  wwwDPKcom.br

€9

SAMPEL

PECAS AUTOMOTIVAS

H#vocémaisconectado
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ESG, que ja nascem apoiando
uma dor que € a harmonizagédo dos
critérios para o desenvolvimento de
um relatério de sustentabilidade.
E uma plataforma préatica e 100%
online onde as empresas poderdo
controlar, analisar e avaliar todos
0s seus indicadores quantitativos
e qualitativos. Também possibilita
que as empresas possam fazer a
gestdo ESG dos seus fornecedores.
E havera, ainda, um férum de
compartilhamento de boas praticas,
acbes, projetos, parcerias e
benchmarking, um espaco publico
em que as empresas poderdo
divulgar tudo o que consideram
importante dividir com o setor e com
O publico de forma geral”.

/DPK /

e diregao

€ suspensao

Faca seu pedido através do
canal digital DPK ou entre em
contato com o seu vendedor.

AXIOS
NAKATA
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Para alguns
especialistas e parte
da sociedade, Selic
hoje é caso de policia

Taxa Selic elevada gera conflito e esta no centro da
crise do varejo

De acordo com especialista, questao é transversal e atinge o setor ao limitar tanto empresas quanto consumidores

Nas ultimas semanas, a definicdo
da taxa basica de juros (Selic)
tem estado no centro da agenda
brasileira. O tema coloca frente a
frente duas visGes antagonicas de
conducao da politica econdbmica
e, ao mesmo tempo, levanta
uma questao importante sobre a
estrutura estatal: até onde deve
ir o poder do Governo Federal no
controle da economia?

Com autonomia garantida por Lei
Complementar desde o ano de 2021,
o Banco Central (BC) tem adotado
uma postura conservadora ao
utilizar os juros como ferramenta de
contencéo da inflacdo. Tal postura
tem sido duramente criticada pela
equipe do presidente Lula, que vé

Endividamento e inadimpléncia

no alto patamar dos juros o efeito
contrario, o de desestimular os
pilares de investimento e consumo.
A diferenca de pontos de vista,
evidente desde a eleicdo do petista,
em outubro de 2022, teve seu ponto
alto ao longo do més de marco
quando, as veésperas da Ultima
reunido do Conselho de Politica
Monetaria (Copom), o Governo
Federal aumentou a pressao em
prol da reducdo da Selic e foi
‘ignorado’ pelo BC, que optou por
manté-la no patamar de 13,75% ao
ano.

Mais do que representar uma
queda de bracos pelo controle da
conducdo de um dos principais
mecanismos da economia,

porém, o tema passou a mobilizar
empresarios de setores como o
varejo por ser visto como decisivo
para os resultados das empresas
no curto e médio prazo.

O professor de Gestdo Financeira
da Fundacdo Vanzolini, Michael
Roubicek, mostra alinhamento
com a visédo da equipe do Governo
Federal, ao apontar que tamanha
importancia do tema se da pelo
impacto transversal da alta dos
juros na atividade empresarial.
“Uma taxa de juros excessivamente
elevada reduz o0s investimentos,
pois novos projetos das empresas
teriam que ter uma taxa de retorno
muito alta para superar os ganhos
possiveis com renda fixa. Os

empresarios, entdo, preferem
deixar recursos aplicados em
renda fixa do que investir em
projetos que tém risco maior € 0
retorno ndo seria suficiente para
compensar este risco”, afirma o
professor, antes de complementar:
“Uma taxa Selic menor também traz
reducdo dos juros ao consumidor
que faz suas compras a crédito,
0 que favorece especialmente o
varejo. Assim, taxa de juros elevada
impacta diretamente o varejo,
pois quanto maior o juro, maior o
valor da prestacdao mensal que o
consumidor vai pagar, tornando a
compra menos atraente”.

Segundo Roubicek, os impactos da Selic no mercado de consumo n&o param por ai e sdo agravados por outra caracteristica importante do atual
momento brasileiro: o alto nivel de endividamento e inadimpléncia das familias.
Baseado nos dados divulgados pela Confederacdo Nacional do Comércio de Bens, Servicos e Turismo (CNC), que na ultima Pesquisa de
Endividamento e Inadimpléncia do Consumidor (Peic) apontou um percentual de endividamento na casa dos 78%, 0 especialista explicou que a
atual renda disponivel para compras no varejo tem sido cada vez menor, ja que muitos dos consumidores estao impossibilitados (ou desencorajados)
a utilizarem mecanismos como cartdo de crédito, crédito consignado e cheque especial.
O docente da Fundacéao Vanzolini pontuou ainda que a relacé&o juros-inadimpléncia também impacta diretamente as modalidades de consumo que
tradicionalmente estéo ligadas ao financiamento, tais como produtos como casas e automoveis.
“Ou seja, uma taxa de juros menor favoreceria o crescimento da economia de uma forma geral”, concluiu Roubicek.
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Além de manter a taxa elevada, BC ja sinaliza que redugao nao vira tao cedoe justifica

Em comunicado enfatico, Banco Central indica que juros
nao devem cair nos proximos meses

O entendimento de Michael Roubicek
se soma a diversos outros nomes que,
assim como ele, sdo respeitados no
universo da economia.

Dentre os principais criticos da
atual taxa de juros do Brasil esta,
por exemplo, o economista Joseph
Stiglitz, vencedor do Prémio Nobel

de Economia em 2001 e professor da
Universidade de Columbia (EUA).
Recentemente, em seminario
promovido pelo Banco Nacional de
Desenvolvimento Econémico e Social
(BNDES), no Rio de Janeiro, ele
classificou o atual patamar da Selic
como ‘chocante’.

“Uma taxa de 13,75%, ou 8% real, é
0 tipo de taxa de juros que vai matar
qualquer economia. E impressionante
que o Brasil tenha sobrevivido a
iSO, que seria uma pena de morte”,
analisou Stiglitz na ocasi&o.

Nenhum destes apelos, no entanto,
entrou na equacéo da ultima reunido

do Copom que, por sua vez, observou
seis questbes que, na visdo do BC,
justificam a Selic a 13,75% e, mais
do que isso, ndo deve permitir sua
reducdo nos proximos meses.

As seis justificativas do BC para a atual taxa de juros

1) O ambiente externo mantém-se ad-
verso e volatil, com revisdes negativas
para o crescimento global e aumento
da volatilidade nos ativos financeiros.
O ambiente inflacionario segue pres-
sionado, enquanto o processo de nor-
malizacdo da politica monetaria nos
paises avancados prossegue na di-
recéo de taxas restritivas, tornando as
condicdes financeiras mais apertadas.
Ha também a maior sensibilidade dos
mercados a fundamentos fiscais, inclu-
sive em paises avancados. O Comité
avalia que ambos os desenvolvimentos
inspiram maior atencao para paises
emergentes.

2) Em relagédo a atividade econdmica
brasileira, o conjunto dos indicadores
divulgado desde a ultima reunido do
Copom sinalizou ritmo mais moderado
de crescimento.

3) Apesar da queda recente concen-
trada nos itens volateis e afetados por
medidas tributérias, a inflacéo ao con-
sumidor continua elevada.

4) As diversas medidas de inflacao
subjacente apresentam-se acima do
intervalo compativel com o cumprimen-
to da meta para a inflag&o.

5) As expectativas de inflacdo para
2022, 2023 e 2024 apuradas pela pes-
quisa Focus encontram-se em torno de

5,6%, 4,9% e 3,5%, respectivamente.
6) No cenario de referéncia, a trajetéria
para a taxa de juros é extraida da pes-
quisa Focus e a taxa de cambio parte
de USD/BRL 5,25 (a época), evoluindo
segundo a paridade do poder de com-
pra (PPC). O prego do petréleo segue
aproximadamente a curva futura pelos
proximos seis meses e passa a aumen-
tar 2% ao ano posteriormente.

Além disso, adota-se a hipétese de
bandeira tarifaria “verde” em dezembro
de 2022 e “amarela” em dezembro de
2023 e de 2024. Nesse cenério, as pro-
jecoes de inflacao do Copom situam-se
em 5,8% para 2022, 4,8% para 2023 e

Empresarios temem cenario de quebradeira

A crise em gigantes do varejo brasileiro
tem sido amplamente noticiada e, de-
pois dos conhecidos casos de Ameri-
canas, Livraria Cultura e Marisa, ganhou
mais uma integrante: a Amaro, especial-
ista no segmento de vestuario.

Na ultima semana de mar¢o, a empresa
solicitou uma recuperacéo extrajudicial
alegando dividas que somam R$ 244,5
milhdées, sendo R$ 151,8 milhdes em
dividas bancérias e R$ 92,8 milhdes com
fornecedores.

De acordo com a diretoria da com-
panhia, os principais motivos para a

condicao atingida séo a piora do con-
sumo e a baixa liquidez do mercado —
ambos relacionados a alta taxa de juros.
Para Michael Roubicek, o surgimento de
casos como 0 da Amaro demonstra 0s
efeitos de um problema estrutural que
pode, em breve, agravar ainda mais a ja
aguda crise no setor varejista.

“As empresas estdo com dificuldade
de rolar suas dividas com os bancos,
pois existe alguma inseguranca sobre
as préticas comerciais dos grandes
varejistas junto aos fornecedores. Essa
restricdo pode afetar fortemente o finan-

ciamento ao capital de giro”, indicou o
professor, citando o tema da ‘crise de
crédito’, abordado com profundidade na
capa da ultima edicdo do Novo Varejo
Automotivo digital.

“Além disso, como falamos anterior-
mente, 0s varejistas necessitam de
crédito disponivel para financiar seus
clientes consumidores. A pouca dis-
ponibilidade de crédito, combinada aos
juros basicos muito elevados, induz uma
queda na demanda afetando o volume
de vendas e a rentabilidade das empre-
sas”, finalizou.

2,9% para 2024. As projecOes para a
inflacdo de precos administrados s&o
de -3,9% para 2022, 9,4% para 2023
e 3,8% para 2024. O Comité optou no-
vamente por dar énfase ao horizonte
de seis trimestres a frente, que reflete
o horizonte relevante, suaviza os efei-
tos diretos decorrentes das mudancas
tributarias, mas incorpora os seus im-
pactos secundarios. Nesse horizonte,
referente ao segundo trimestre de
2024, a projecao de inflacao acumula-
da em doze meses situa-se em 3,2%. O
Comité julga que a incerteza em torno
das suas premissas e projecoes atual-
mente é maior do que o usual.

Para Michael Roubicek, crescimento do colapso
em redes varejistas pode indicar que problema
estrutural tende a se agravar no setor
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Arcabouco fiscal acalma mercado
e oferece horizonte de mudanca

Anunciado no fim de marco como
um conjunto de medidas para
substituir o teto de gastos instituido
no governo Michel Temer e que,
na visdo da atual gestdo do Poder
Executivo, tem impedido o Estado

de fazerinvestimentos fundamentais
em areas como social, educacéo
e saude, o arcabouco fiscal é a
aposta de Lula e sua equipe para
convencer o Banco Central areduzir
a taxa de juros.

O que propode o arcabouco proposto pelo Ministério da Economia

e |imite de crescimento da
despesa primaria a 70% da
variacao da receita dos 12 meses
anteriores. Despesas primarias
sao aquelas necessarias para
promover Sservicos publicos a
sociedade.

e |imite superior e inferior dentro
dessa trilha de 70% do aumento
de receita.

e Mecanismo de ajuste para
impedir o aumento dos gastos
em momentos de crescimento
econdmico e a queda dos gastos
em caso de baixo crescimento.

e Aplicagcdo de mecanismos de
punicdo. Caso o resultado
primario fique abaixo do limite
minimo da banda, o crescimento
das despesas para © ano
seguinte cai de 70% para 50%
do crescimento da receita.

e Promessa de zerar déficit
primario em 2024, com superavit
de 0,5% do PIB em 2025 e 1%
em 2026.

e Meta de resultado primario
terd banda de flutuacdo, com
margem de tolerancia de 0,25
ponto percentual do PIB para
cada ano.

e Excedente de superavit primario
acima do teto da banda podera
ser usado para investimentos.

e Promessa de que divida publica
bruta subira levemente até 2026
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e depois sera estabilizada.

e [Excecbes apenas para gastos
instituidos  pela  Constituicéo,
como o Fundeb e o piso nacional
da enfermagem. Essas despesas
nao podem ser regulamentadas
por lei complementar.

Embora ainda tenha de passar pelo
crivo do Congresso Nacional, a
proposta do Ministério da Economia
recebeu um endosso importante a
partir do seu anuncio: o do chamado
‘mercado’. Players do setor financeiro,
como Fernando Bento, CEO e soécio
fundador da FMB Investimentos,
destacaram a importancia das
sinalizacbes feitas na proposta para
indicar ao mercado que, embora
esteja disposto a aumentar a
intervencéo do Estado em termos de
investimentos, o governo nao rasgara
todo e qualquer compromisso com
as contas publicas.

“A grande vantagem foi tirar da frente
a possibilidade de ver algo muito
ruim. Porque, apesar de nao ser algo
extraordinario em termos de controle
de gastos, ele acabou sendo visto
de forma positiva pelo mercado
porque, de um jeito ou de outro, evita
0 descontrole total de um governo
eventualmente muito gastador (...).
Ele € uma condicao necessaria para
que o Banco Central faca a revisao
de juros para baixo”, afirmou Bento.

Além de agradar ao mercado,

Advogado Leonardo Roesler
adverte para necessidade
de governo ser capaz
de cumprir as metas

os termos do
arcabouco fiscal
também tendem a
ser aceitos pelo setor
produtivo. Isso porque, segundo
especialistas na area tributaria,

0 plano ndo prevé aumentos
arbitrarios de uma carga

de impostos que ja é
considerada sufocante

pelo empresariado.

Fernando Bento
entende que proposta
evita descontrole total
de gastos do governo

Pela combinacao
destes dois fatores,
Leonardo Roesler,
advogado especialista
em Direito Tributario e

Empresarial e sécio
fundador da RMS
Advogados, corroborou a
visao de Bento ao reforcar
que a proposta ira ajudar a
controlar o déficit publico e a divida,
criando um ambiente mais estavel
para o desenvolvimento econémico,
introduzindo um limite flexivel para
o crescimento real das despesas
de modo a permitir que o governo
adapte seus gastos de acordo com
as necessidades e o desempenho
da economia, estimulando-a em
momentos de crise e evitando o
descontrole dos gastos em tempos
de prosperidade.

Apesar de ver o arcabouco fiscal
com bons olhos, porém, Roesler
nao deixou de apontar uma espécie
de duvida que parte do mercado

em
relacao a sua aplicacao pratica.
“Essa reagéo do mercado (positiva
em um primeiro momento)

também dependera da confianca

na capacidade do governo de
cumprir as metas e implementar
efetivamente as mudancas
propostas. Se houver preocupacoes
sobre a viabilidade das metas,

a transparéncia do processo

ou a consisténcia na aplicacao

das medidas, a percepgéo do
mercado pode ser mais cautelosa”,
complementou o tributarista.



Cientista politico questiona desalinhamento
entre Governo e BC

O embate publico entre o Governo
Federal e o Banco Central, que inclui
declaragdes publicas e contundentes
do presidente Lula contra o presidente
do BC, Roberto Campos Neto, tem
chamado a atencéo de especialistas
da ciéncia politica. Boa parte deles
trata a crise de relagdo como ‘sem
precedentes’ na histéria recente do
pals, muito embora ja tenhamos tido
discordancia em governos anteriores.
Para compreender a origem desse
cenario, € necessario retornar ao
ano de 2021, quando o Brasil incluiu
na sua legislacdo a chamada ‘Lei da
Autonomia do Banco Central’, que
separa o BC definitivamente da arvore
controlada pelo Poder Executivo,
conferindo mandato ao presidente
do banco e impedindo a interferéncia

TECNOLOGIA
QUALIDA[DE
E INOVACAO
S0 QUEM
FABRICA
GARANTE

_YIMING PARTS

por parte do Executivo numa eventual
demisséo.

Coautor do livro ‘Os Mandarins da
Economia’, que debate a necessidade
de o governo poder controlar seus
mecanismos estratégicos, o cientista
politico Mateus de Albuquerque
questionou a eficacia de uma politica
econbmica que nao tem controle
sobre 0 aspecto monetario.

Segundo ele, ha uma contradicdo
muito grande em, por exemplo, ter um
governo que acredita no Estado como
um impulsionador do pais a partir dos
cofres publicos e um Banco Central
regido por regras e interesses do
mercado.

“Essa contradicdo é ainda maior se
observarmos que o governo atual foi
eleito justamente com o viés social.

Nesse sentido, se tivermos um Banco
Central que rema para o lado contrario,
acaba gerando uma relacédo de forcas
concorrentes”, analisou Albuquerque.
Questionado a respeito da adocdo
desta pratica de separacdo da
politica econdmica dos governos com
seus respectivos bancos centrais,
como uma espécie de medida para
que a politica monetaria seja regida
pelo interesse dos estados e nédo de
governos temporarios, o cientista
politico afirmou que é preciso separar
0 momento atual do Brasil das outras
nacoes ocidentais.

Albuquerque opinou que, embora
essa pratica de ‘autonomia’ seja
comum em paises como os Estados
Unidos e a Alemanha, o fato de
termos desafios de uma nacéo

YIMING PARTS atendendo o mercado de reposicao
com qualidade, tecnologia e responsabilidade desde 1996
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HORTEOED0

/;' - D

BOMBA D’ AGUA
ELETRICA

em desenvolvimento nos aspectos
estruturais e humanitarios exige
uma conciliagdo maior entre o norte
‘liberal’ e o norte ‘desenvolvimentista’.
“Penso que podemos nos espelhar
mais em politicas adotadas por
paises como a Coreia do Sul e a
China, que utlizaram a politica
econdmica — incluindo a monetaria —
para impulsionar o desenvolvimento
e a industrializac&o ”, analisou.

Para além de uma andlise sobre
a tese econbmica, no entanto, o
cientista politico afirmou que o que
€ preciso ter em mente é o fato
de, no caso brasileiro, o Ministério
da Economia e o Ministério do
Planejamento necessitarem de todos
0s subsidios cabiveis para aplicar
suas estratégias.

CINTA DE
AIRBAG

SENSORES

U Yiming.parts

n Yiming.parts
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Novas tecnologias chegam a reposicao e acesso a dados
do veiculo se torna fundamental

Conferéncia do aftermarket realizada na Europa destaca ainda necessidade de seguranca cibernética e mais veiculos de

frotas nas ruas

A industria automotiva passa por
uma transformacdo sem paralelo
gragas a migracéo para os veiculos
elétricos a bateria e ao surgimento
de carros conectados equipados
com as novas arquiteturas Elétrica
e Eletrébnica (E/E). Conforme estas
inovacdes disruptivas ganham im-
pulso, toda a cadeia de valor deve
se preparar para os desafios de ma-
nutencdo desses veiculos nas pro-
ximas décadas.

Os desafios para o setor de servi-
cos foram o foco da 142 edicéo da
Aftermarket Conference 2023 reali-
zada pela CLEPA - European Asso-
ciation of Automotive Suppliers. O
evento teve como tema Aftermarket
Conference 2023, com o tema ‘Dri-
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ving Service Innovation’, ou Impul-
sionando a Inovagdo nos Servi¢os.
Foram mais de 180 participantes,
entre oradores da Comissdo, do
Parlamento e da industria europeia,
reunidos em Bruxelas, capital da
Bélgica, entre os dias 29 e 30 de
margo.

CONSUMIDOR

Em seu discurso de boas-vindas, o
secretario-geral da CLEPA, Benja-
min Krieger, afirmou que a confian-
¢a do consumidor € crucial para a
aceitacdo e implantacédo de novas
tecnologias. “Isso é melhor alcan-
¢ado por uma ampla escolha de re-
paradores qualificados e equipados
no mercado de reposicdo, garan-

tindo servico continuo ao longo da
vida Util dos veiculos”.

A presencga do consumidor no cen-
tro do debate também é vista como
muito relevante por Hasmeet Kaur,
da Roland Berger, que compartilhou
seus pensamentos sobre a ‘ Visao
da Mobilidade em 2040’.

Mark Nicklas, chefe da Unidade
de Mobilidade na Direcao-Geral da
Comissao Europeia para Merca-
do Interno, abriu o segundo dia da
conferéncia com uma visao geral
sobre regulamentos relevantes para
o0 mercado de reposicao, afirmando
que a seguranca cibernética é es-
sencial, mas exigira mais interven-
¢ao regulatdria para garantir condi-
cdes equitativas. A plateia também

notou que a Comissao ainda pla-
neja desenvolver uma proposta
de regulamento setorial especifico
para complementar a Lei de Dados
da UE no que diz respeito ao uso
de dados gerados pelos veiculos.
Neste sentido, Angelica Petrov, as-
sessora de Politicas no escritério
do MPE Alin Mituta, apresentou a
opiniao do Parlamento sobre a Lei
de Dados. Ela destacou os desafios
para alcancar um equilibrio entre
proteger os direitos de propriedade
intelectual e os segredos comer-
ciais, a0 mesmo tempo em que se
possa permitir a partilha de dados
no regulamento horizontal dentro
de uma definicéo clara do significa-
do de “dados”.
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Participacao das frotas vai crescer com elétricos

Alexander Brenner, do Boston Con-
sulting Group, apresentou na con-
feréncia de aftermarket as primeiras
descobertas de um estudo conjunto
com a CLEPA sobre o impacto das
frotas no mercado de reposicéo. O
trabalho revelou que em 2030, cerca
de 15% dos carros de passeio serao
de propriedade e operados por fro-
tas, com 62% de veiculos elétricos
a bateria (BEV) no cenéario base — o
Brasil também assiste a um movi-
mento semelhante, aqui chamado
de “pejotizacao da frota”. Segundo o
estudo, o volume futuro do mercado
para reparo e manutencao, pneus,
reparos de colisdo e acessorios, sera

determinado pelo porcentual geral de
veiculos pertencentes a frotas, bem
como a proporcao de BEVs dentro
desses parques veiculares.

Na segunda metade do evento, Da-
mian Dyrbusch, chefe do recém-fun-
dado Bosch Center of Competence
for Mobility System Architectures,
forneceu insights sobre a arquitetu-
ra E/E de veiculos conectados como
parte de um ecossistema mais am-
plo. Isso levou a um painel de dis-
cussao sobre os desafios que as
novas tecnologias representam para
o0 mercado de reposicdo. Eric-Mark
Huitema (AVERE), Christian Knoblo-
ch (Knobloch & Gréhn), Stefan von

100 ANOS LUPORINI

Tradicional empresa celebra 100 anos de histéria no mercado de autopecgas brasileiro

A Luporini, uma das empresas mais
antigas e respeitadas do mercado de
autopecgas brasileiro, estda comemo-
rando seu centenario. Fundada em
19283, por Marcello Luporini, um jo-
vem italiano que comecgou sua jornada
sendo representante de uma marca
italiana de rolamentos, a empresa se
destaca pela qualidade de seus pro-
dutos e servigos, compromisso com
seus clientes e parceiros, além da

inovagéo constante em seu portfolio.
Ao longo de sua trajetdria de sucesso,
a Luporini langou marcas proéprias de
renome, como ASH, Worx e Kotra, que
se tornaram referéncias no mercado
de pecas e componentes para veicu-
los leves e pesados. Cada uma delas
possui uma atuacao e especialidade
especificas, proporcionando solucoes
completas e de qualidade aos clientes.
Além disso, a Luporini esta sempre em

Dalen (Hella), Dominik Lutter (ZDK) e
Hari Ramakrishnan (FIGIEFA) discuti-
ram o futuro papel das montadoras
e players de tecnologia, além do im-
pacto das medidas de seguranca ci-
bernética para as montadoras. O pai-
nel também abordou a relevancia das
atualizagbes de software. Embora a
capacidade técnica do software e as
atualizagdes tenham sido considera-
das relevantes, medidas de seguran-
ca cibernética e acesso a dados no
veiculo foram considerados questdes
determinantes de concorréncia no
mercado de reposicao.

Frank Schlehuber, consultor sénior
de Assuntos de Mercado da CLEPA,

busca de inovagéo, e como prova dis-
S0, langa agora a Pluven: a plataforma
digital que conecta toda a cadeia de
autopecas, facilitando e agilizando as
vendas para lojistas e consumidor final.
"A Luporini tem uma histéria muito
rica e diversificada. Estamos muito
orgulhosos de chegar a essa marca
histérica de 100 anos, e agradece-
mos a todos que contribuiram para a
nossa trajetdria de sucesso. A Pluven

encerrou a 142 edicao da Conferéncia
com um alerta: “O mercado de repo-
sicdo deve se preparar para novas
tecnologias, novos players no setor e
aumento dos negdcios das frotas. Ha
grandes expectativas em relacao aos
formuladores de politicas para um
quadro regulamentar robusto para
garantir um campo de jogo nivelado,
mas é bom ver que o setor ja se pre-
para para os desafios futuros. Vimos
praticas e exemplos impressionan-
tes, me deixando confiante de que
0 mercado de reposicao tera forca e
criatividade para adaptar-se as novas
tecnologias”.

Eletrificagéo impulsionara
articipacao de carros

€ um exemplo do nosso compromis-
SO em inovar e investir em solugcoes
cada vez mais modernas e eficien-
tes para o setor automotivo”, afirma
Guido M. Luporini, CEO da empresa.
Com uma equipe altamente qualifica-
da e tecnologia de ponta, a Luporini
segue sua viséo de futuro, buscando
sempre a exceléncia em seus produ-
tos e servigos, € 0 compromisso com
a sustentabilidade e o meio ambiente.
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Uniao Europeia fecha acordo para manter motores a
combustao depois de 2035

ApoOs pressbes que partiram de uma alianga entre Alemanha, Italia e paises do leste, UE acabou revendo posicdo que

bania os propulsores nos
carros novos vendidos no
bloco e vai autorizar uso dos

e-combustiveis

A Unido Europeia ndo resistiu a
presséo de poténcias do setor au-
tomotivo como Alemanha e Itélia e
decidiu flexibilizar a proibicdo da
venda de automoveis equipados
com motores a combust&o interna a
partir de 2035.

O Novo Varejo abordou essa
guestao em reportagens anteriores,
inclusive no editorial das edicbes
389 digital e 390 impressa. O as-
sunto ganhou forca em 2021 e,
desde entdo, tem gerado polémica.
Em fevereiro Ultimo, o Parlamento
Europeu aprovou o regulamento

que barrava em definitivo a venda
de veiculos novos equipados com
motores a combustéo interna — gas-
olina ou diesel — a partir de 2035
visando a emissao veicular zero de
CO2 nos paises do bloco. A medida
teria como consequéncia a oferta
exclusiva de veiculos 100% elétri-
Cos ou que utilizassem o hidrogénio
como matriz energética.

Ocorre que em 13 de marco, os
ministros de Transportes da Ale-
manha, Itélia, Polénia, Hungria,
Republica Checa, Roménia e Es-
lovaquia se reuniram para reivin-
dicar a revisdo desta proibicéo,
solicitando que a legislacdo para
2035 autorizasse o uso de motores
a combustéo abastecidos por com-
bustiveis sintéticos, conhecidos

como e-fuels, criados por proces-
SOS quimicos que ndo envolvem a
utilizacdo do petréleo — resultam
basicamente da combinacéo entre
dioxido de carbono (CO2) e gas
de hidrogénio (H2). Podem ser sin-
tetizados visando a emissao zero
— embora todo ciclo de combustéo
acabe gerando residuo, os defen-
sores do e-combustivel prometem
ganhos ambientais compensatori-
0S Nos processos produtivos. Com
isso, esses motores estariam en-
quadrados nas exigéncias de des-
carbonizag&o da Uni&o Europeia.

Como resposta a posicdo de Ale-
manha e ltalia, em 21 de marco
foi noticiado um plano da Uni&o
Europeia para permitir o uso ex-
clusivamente de combustiveis sin-

téticos em motores a combustdo.
E, finalmente, em 25 de marco a
Comissao Europeia e a Alemanha
anunciaram acordo que permite
a venda de veiculos movidos por
combustiveis sintéticos apds 2035
— essa informacao foi veiculada em
primeira mao no Brasil pelas plata-
formas digitais do Novo Varejo Au-
tomotivo.

O novo acordo foi formalizado em
28 de marco em reuni&o realizada
em Bruxelas, na Bélgica, com a
presenca dos ministros de trans-
portes e energia dos 27 paises
membros do bloco. No entanto,
ainda tera de passar pelo crivo do
parlamento europeu para, al sim,
poder ser considerado definitivo.




DESCARBONIZACAO

Os automoveis representam
atualmente 15% das emissoes
de CO2 na Uniao Europeia, in-
dice que obrigatoriamente tera
de ser reduzido a zero no prazo
de 12 anos. A ressurreicdo dos
motores a combustao anuncia-
da agora n&do compromete esta
meta, ja que o uso dos com-
bustiveis fésseis nestes propul-
sores sera mesmo banido a par-
tir de 2035, estando autorizado
apenas o abastecimento com
combustiveis sintéticos. A lei
prevé a implantagcdo nos carros
de uma tecnologia que os im-
peca de funcionar com gasolina
ou diesel.

Apesar da nova diretriz, os es-
pecialistas na area da Uniao Eu-
ropeia continuam apostando na

N

propulsdo 100% elétrica a partir
de 2035 como a solugéo adot-
ada para a imensa maioria dos
veiculos Okm. Muitos fabricantes
de veiculos ja estdo programa-
dos para este novo cenario —
caso da Volvo, por exemplo, que
ja baniu a producdo de novos
carros com motorizacdo 100% a
combustéo.

Assim, os combustiveis sintéti-
cos provavelmente ficaréo res-
tritos a modelos de nicho, carros
esportivos de baixa producéo.
A Agéncia de Noticias Reuters
ouviu os CEOs de Ferrari e
Porsche, que comemoraram a
sobrevivéncia do principio que
move a maior parte da frota
mundial ha 140 anos.

Embora o Brasil n&o esteja en-
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volvido diretamente neste de-
bate, o novo entendimento pode
nos favorecer no futuro. Isso
porque nossa matriz energética
veicular caminha para a propul-
sdo hibrida — elétrica mais eta-
nol. O proposto fim do desen-
volvimento de motores a com-
bustdo na Europa poderia exigir
uma indesejavel extensdo da
vida util dos propulsores usados
pelas montadoras que atuam
aqui, por absoluta falta de novos
projetos para substitui-los. Ago-
ra, quem sabe, os investimentos
em pesquisa e desenvolvimento
desta tao tradicional tecnologia
pode continuar mesmo apos
2035, mantendo nossa frota
mais perto daquela que circula
no chamado primeiro mundo.

Mesmo com o novo
entendimento, UE deve
caminhar rumo aos
carros 100% elétricos
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automotivo

Geracao de dados veiculares € mercado de ate 400
bilhoes de euros em 2030

Cifra foi calculada pela consultoria Fortune Business Insights e representa o principal fator que justifica a estratégia das
montadoras para a rentecdo dessas informagées

Vivemos a era do big data e cada
um de nés é gerador de dados em
tempo real todos os dias. Aplicativos
das mais diferentes finalidades, uma
fartura de midias sociais e conexao
a internet em tempo integral a cada
segundo providenciam informacoes
sobre onde estamos, quanto gas-
tamos, que percurso fazemos, com
guem conversamos e 0 que CONsu-
mimos, entre outras tantas possibi-
lidades relacionadas a nossa rotina.
O mesmo se aplica e se aplicara

EMBATE

O més de abril comegou assistindo
a mais uma etapa no embate entre
o aftermarket automotivo e a Uniédo
Europeia. Grupos que representam
0 setor de reparacédo independente
voltaram a questionar os gestores do
bloco sobre a paralisagédo do deba-
te acerca da elaboragao das regras
necessarias para regulamentar o
acesso aos dados veiculares, ques-
tdo inserida no movimento Right to
Repair. Segundo estas associacgoes,
a estagnacdo de um plano organi-
zacional pode abrir caminho para a
concorréncia desleal de empresas
de tecnologia vindas da China e dos
Estados Unidos.

cada vez mais aos automoveis. O
carro conectado nao é s6 um vei-
culo que oferece um leque de entre-
tenimento e servicos absolutamen-
te inimagindveis ha alguns anos. E
também um smartphone sobre ro-
das que igualmente produz dados o
tempo todo.

Uma discusséao ética que vem se
impondo globalmente diz respeito
a propriedade dessas informacdes
que geramos via celular, computa-
dores pessoais e, claro, os auto-

Por tras deste debate esta um imen-
so volume de dinheiro do qual as
montadoras, ao que tudo indica,
nao estdo dispostas a abrir m&o. De
acordo com célculos da consultoria
Fortune Business Insights, os dados
gerados pelos veiculos conectados
podem proporcionar uma receita que
variara entre 250 bilhées e 400 bi-
lhdes de euros até 2030. Uma gran-
de parte desta fortuna viria da venda
do acesso as informagdes na nuvem
aos reparadores independentes, fei-
ta por meio de licencgas e, posterior-
mente, mensalidades, além de sof-
twares, atualizacbes de programas
e tantas outras possibilidades que

moveis conectados. O bom senso
determinaria nosso “direito auto-
ral” a esse valiosissimo conteldo
— afinal, 14 esta a “ultrassonogra-
fia” da nossa propria existéncia.
Mas, na pratica, ndo é isso que
ocorre.

Enquanto cada pais ou bloco po-
litico-econbmico n&o estabelecer
regras claras e definitivas sobre a
propriedade dos dados gerados —
mesmo que involuntariamente — por
cada cidadao, o risco de posse e

certamente ainda serdo expandidas
a partir da prépria e acelerada evolu-
cao tecnologica.

E claro que a comercializagao de tais
dados néo ficaria restrita aos estabe-
lecimentos de manutencao veicular.
A capacidade ilimitada do carro co-
nectado de monitar os habitos dos
consumidores interessa para quase
todos os setores de negocios: desde
seguradoras, postos de combusti-
veis até restaurantes — e muito, muito
mais. Como diriam as antigas fabulas
infantis, ai esta um verdadeiro pote de
ouro.

E em que pé a coisa anda por 1a?
Uma legislagéo clara sobre o com-

utilizag&o indevida das informagdes
seguira em aberto.

Mas, vamos nos ater ao setor auto-
motivo, que é aquilo que nos interes-
sa nesta publicacao. O Brasil, aos
costumes, ainda ndo se debrugou
de forma consistente sobre a ques-
tédo. Entao, também aos costumes,
nos cabe acompanhar como a tra-
ma vem se desenrolando no exterior
— afinal, muito do que for feito la fora
terminara por ser referéncia para o
que viermos depois a fazer por aqui.

partilhamento de dados — que ainda
nao existe na Unido Europeia — esta-
va prometida pelo Conselho Europeu
para este segundo trimestre. No en-
tanto, a questdo nao teve continuida-
de e até este momento n&o foi elabo-
rada uma proposta legislativa.

Os reparadores agora pressionam
pela retomada urgente do debate € a
criacdo de um cronograma que seja
respeitado para que a propriedade e
0 acesso aos dados sejam devida-
mente regidos por uma regulamenta-
¢ao que democratize o uso adequa-
do dessas informacgdes €, acima de
tudo, garanta o direito a liberdade de
escolha por parte dos consumidores.



VOCE prefere,
2MC voce exige.

A expresséo utilizada como argumento de vendas na 2MC nao é um discurso, mas um compromisso, o desafio de, ndo so
inovar pela mais completa linha de produtos em componentes de fixacdo do sistema de freios, mas, sobretudo, se
diferenciar pela sua qualidade, com certificacdes, processos, materiais € tecnologias garantindo aos produtos 2MC

conformidade com as especificagdes originais dos veiculos da frota nacional.

2MC. Mais de trés décadas de compromissos com a absoluta fidelidade de seus distribuidores, varejistas e reparadores.




TUDO AZUL.

Por que ficar na dlvida, se vocé ja tem a melhor resposta?

Pecas para carro, moto ou caminhao € Nakata. Por qué?

Ora, porque é Nakata. A marca lider em suspensao, que garante

a confianca que vocé quer e a seguranga que seus clientes exigem.
Porque se é Nakata, ndo tem erro. E tudo azul pela frente.

flag.

No transito, escolha a vida.

nakata.com.br « 0800 707 80 22
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